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MARTHA CUENTAS ANCI
Directora Ejecutiva

FOVIDA

Av. Horacio Urteaga N° 1727
Jesls Maria, Lima

Presente.-

Asunto  : Proyecto C-10-17/Remisidn de Informe de cierre “Cadena productiva de papas
— nativas en comunidades altoandinas de Tayacaja —~ Huancavelica”

Es grato dirigirme a usted para adjuntarle a la presente el Informe de Cierre del Proyecto
senalado en el asunto.

Al respecto, habiéndose cumplido con la entrega del Informe Final del Proyecto y en base
a la revision de la informacién presentada a nivel técnico y de la informacion disponible

respecto a la ejecucion presupuestal, se ha elaborado el presente Informe para su
conocimiento,

Sin ofro particular, quedo de usted.

Freddy Leguiéﬂﬁ;liz -
Gerente e Gastion de Prayoctos
FONDOEMPLEOQ

C.C.: Area de Auditoria y Conlrol

Area de Planeamiento y Evaluacion
FLO/mmpa
Adj: Informe de clerre del proyecto

M Av. Republica de Panama N° 3030, piso 12, Carpac, San Isidro Fondo Nacional de Capacitacion Laboral
® (51 1) 418-3270 y Promocion del Empleo
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INFORME DE CIERRE DEL PROYECTO

A.- ASPECTOS TECNICOS

I. INFORMACION GENERAL

Cédigo del proyecto: C-10-17 | Concurso: X |Fecha:  [05/11/2015
Titulo del proyecto: “Cadena productiva de papas nativas en comunidades altoandinas de
Tayacaja — Huancavelica”
Ubicacion: Departamento _ Provincia (s) .
Huancavelica Tayacaja
Distrito(s) Acostambo y Huaribamba

Institucion Ejecutora: | Fomento de la Vida (FOVIDA)

Poblacion Objetivo 297 (207 hombres y 90 mujeres) pequefios productores/as de papas
nativas, de 06 Comunidades campesinas de los Distritos de Acostambo y
Huaribamba, localizados en la Provincia de Tayacaja - Huancavelica

Propésito Mejorar la competitividad de los/as pequefios productores/as de papas

(Objetivo Central) nativas, de la provincia de Tayacaja de la regién de Huancavelica.

Nombre del Elard Ramirez Herrera Cargo Supervisor externo

encargado de la

Supervision:

Nombre del Gestor Maximo M. Palacios Aymara |Cargo Gestor de proyectos

Responsable:

Fecha de inicio 01 de Octubre del 2012 Fecha de 30 de Setiembre del 2015
término

Ampliacion No hubo ampliacién. Duracién: 36 meses




Il. ANTECEDENTES

El proyecto “Cadena productiva de papas nativas en Comunidades alto andinas de la
provincia de Tayacaja - Huancavelica”, inicié el 01 de Octubre del 2012, con el objetivo
de mejorar la competitividad de los/as pequefios productores/as de papas nativas, de la
provincia de Tayacaja de la regiéon de Huancavelica; implementando su accionar sobre
una base de productores/as organizados en asociaciones agropecuarias y grupos de
interés de barrios y anexos, las que se encuentran con un cierto nivel tecnolégico en el
manejo del cultivo de la papa nativa.

El proyecto implemento los componentes técnico — agricola, asociativo y comercial con
productores de las comunidades altoandinas cumpliendo con las actividades y objetivos
previstos y brindando aportes en la produccién de la papa nativa, como la introduccion
de nuevas variedades de papa nativa en la dieta alimenticia de las familias de los/as
productores/as y la difusion de las cualidades culinarias y nutritivas de estas variedades,
entre las comunidades del proyecto y comunidades vecinas. También lograron la
inscripcion de variedades de papa nativa pigmentada en el registro de cultivares
comerciales, conjuntamente con la cooperacién técnica del Instituto Nacional de
Innovacién Agraria (INIA).

El proyecto contribuyé a fortalecer la cohesion econémica y social de los/as
pequenos/as productores/as agrupados en las organizaciones, que desarrollaron
trabajos grupales para la atencion de los requerimientos del ciclo productivo del cultivo
de la papa nativa, asi como también la cosecha, post cosecha y comercializacion.

Respecto a la comercializacién, en la campafna agricola 2012 — 2013, hubo intentos
para articular la produccion con la Empresa PEPSICO, presentandose dificultades como
aspectos internos en los tubérculos (prueba de fritura: Medicion de contenido de azucar
en el tubérculo para la elaboracién de hojuelas fritas); causado por efectos climaticos y
factores bi6ticos de esa temporada (heladas y enfermedades), que no se tenia previsto;
motivo por el cual no se logro comercializar con esta Empresa. Sin embargo con la
cadena de supermercados de PLAZA VEA, ADESCORP; Hipermercados TOTTUS
lograron articular la produccién abasteciendo papas nativas pigmentadas en fresco.

En los distritos de Acostambo y Huaribamba, los productores organizados, también
comercializaron de manera asociada las ventas de sus cosechas en los mercados
mayoristas regionales, distritales, ferias entre otros, reduciendo de esta manera los
costos de fletes de transporte, favoreciendo sus utilidades.

— Debemos mencionar, la obtencion de la certificacion del Sello Simbolo de Pequefios
g ae "MProductores SPP, que es el unico sello que nace de los productores y promueve la

= “produccién sustentabilidad, la autogestion y el pago de un precio justo para el pequefio
veBe roductor organizado, que busca ser identificado en el mercado local e internacional
”""ﬁ:*, _haciendo prevalecer la calidad de sus productos, logrado por las Asociaciones de
""’”ﬂjﬂi‘?’ Productores Agropecuarios de Acostambo y Sefior de los Milagros de Quintaojo,
inscritas ante la Fundacion de Pequefios Productores Organizados (FUNDEPPO)
otorgada por Biolatina.

»~. Entre las principales dificultades presentadas, fueron la incidencia de plagas vy
; f\f \enfermedades causando pérdidas del 30% de la produccién, agudizando de esta
manera las necesidades de consumo, por lo que se realizaron evaluaciones y control al
cultlvo

Asimismo, debido a las intensas lluvias el acceso y transporte fue una limitacion
permanente en el proyecto, presentandose deslizamientos constantes, huaycos, lodos,



etc, afectando el transito en las carreteras principales que unen a las comunidades
hacia las zonas mas alejadas del ambito del proyecto, asi como Puytoc, Colpa y Pariac
en el Distrito de Huaribamba y Alalay Alta, Pacchapata y Quintaocjo en el Distrito de
Acostambo.

lll. SINTESIS DEL PROYECTO
El proyecto tenia como fin la mejora de los niveles de ingreso y empleo de 250
pequenos(as) productores(as) y sus familias de los distritos de Acostambo y

Huaribamba de la provincia de Tayacaja-Huancavelica.

3.1. Propésito

El propdsito del proyecto es la mejora de la competitividad de los pequefios(as)
productores(as) de papa nativa de los distritos de Acostambo y Huaribamba de la
provincia de Tayacaja-Huancavelica.

Indicadores de Propdésito:

-Incremento de la rentabilidad promedio de la papa nativa de 15.27% en la situacion sin
proyecto a 44.26%, al finalizar el 3er afo del proyecto.

-297 pequenos productores capacitados en actividades técnico productivas, asociativas
y comerciales.

-40 variedades de papas nativas cuentan con identificacién de sus cualidades culinarias
y nutricionales.

-12 variedades de papas nativas inscritas en el registro de Cultivares (INIA).

-44,180 jornales adicionales generados durante la ejecucion del proyecto, equivalente a
164 empleos.

3.2. Indicadores de Resultados

Componente 01: Mejoran capacidades técnico productivas de los pequefios(as)
productores(as) de papa nativa.
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"\ F,Loguia e Cada productor pasa de cultivar 0.08 has a 0.4 has de papa nativa al final del
\tnoae’ proyecto.

e 250 productores(as) incrementan sus rendimientos por Ha de 6 TM a 8.5 TM en
el 1er afio; de 8.5 TM a 10 TM en el 2do; y de 10 TM a 12 TM el 3er afio (100%)
al finalizar el proyecto.

e La produccion anual de papa nativa se eleva de120 TM en situacion sin proyecto
sobre 20 has, a 425 TM en 50 has el 1er afio, 925 TM el 2do afio y a 1100 TM el
3er afo sobre 100 has, lo que representa un incremento de 816%, en el 3er afio
del proyecto.

Componente 02: Asociatividad de productores(as) de papa nativa para su
insercion al mercado.

e 06 organizaciones de productores de papa constituidas que funcionan de manera
empresarial, para la realizacion de compras colectivas de insumos y servicios,
negociacion de precios de venta de sus productos con las empresas




compradoras de su materia prima, entre otras acciones de tipo asociativo-
empresarial.

e 06 organizaciones incorporan instrumentos de gestioén y operacién tales como las
fichas de costos de produccién y los planes de siembra y cosecha.

e 250 productores reducen sus costos en 10% en compras colectivas de insumos y
servicios, de S/.2,610.78 por hectarea a S/.2,349.70 por hectarea.

e 02 contratos de compras colectivas de insumos y servicios firmados.

Componente 03: Alianzas publico privadas en favor de la competitividad de la
cadena productiva

e 02 empresas que se abastecen de materia prima de los productores cuentan con
sello de RSE gestionado por empresa certificadora, permite mejorar el precio en
por lo menos 30% a los 36 meses.

e Organizaciones de productores formulan y presentan 02 proyectos de inversion
en infraestructura productiva (centros de acopio, riego tecnificado) en el formato
del Sistema Nacional de Inversion Pudblica (SNIP).

Componente 04: Productores(as) de papa nativa se articulan a mercados
dinamicos.

e 1505 TM de papas nativas de 06 organizaciones de productores colocadas en el
mercado en los 3 afios de ejecucion del proyecto (200 TM el 1er afio, 535 TM el
2do afio y 770 TM el 3er aio.

e 50% del volumen de papas nativas comercializado es colocado en los mercados
de agroindustria y supermercados, representando 750 TM que cumplen con
mayores niveles de calidad (125 TM el 1er afio, 281.25 TM el 2do afo y 343.75
TM el 3er ano).

e 3 contratos o compromisos de compra venta a supermercados y agroindustrias al
finalizar el proyecto.

IV. LOGROS DEL PROYECTO

4.1. Indicadores de proposito

-Incremento de la rentabilidad promedio de la papa nativa de 15.27% en la situacion sin
proyecto a 44.26%, al finalizar el 3er afo del proyecto.

La rentabilidad alcanzada en las tres campafias agricolas fueron de 45.6% el primer
veee afio, 46.1% el segundo afio y 39% el tercer afio, respecto de la situacion inicial (15.27
Flegiiz %fHa), como resultado de ventas de las cosechas de las 12 Comunidades asistidas en
\,ymn widos Distritos de Acostambo y Huaribamba; producto de las ventas en los mercados
mayoristas, regionales, distritales, ferias, entre otros.

-297 pequenos productores capacitados en actividades técnico productivas, asociativas
y comerciales.

’{‘i!-"E.n total lograron capacitar a t}]§_l)roductoreslas en los tres afios de ejecucion del
-\ proyecto en los temas técnico - productivo, asociativo y comercial, para lo cual
« /implementaron talleres de capacitaciéon, reuniones, ECAs, parcelas demostrativas y
=~ reforzando los conocimientos impartidos con el desarrollo de asistencias técnicas;
demostrandose en una disminucién de la incidencia de plagas y enfermedades,
logrando asociarse de manera empresarial y realizando las ventas colectivas de la
produccion obtenidas en las campanas agricolas.
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-40 variedades de papas nativas cuentan con identificacion de sus cualidades culinarias
y nutricionales.

Identificaron 40 variedades de papas nativas, realizdndose un estudio para la
identificacion de las cualidades culinarias (fritura, coccidon o sancochado, horno
microondas, pureés, glaseado) y nutricionales (Quimico proximal) de estas variedades de
papas nativas, las cuales han sido trabajadas a nivel de consultoria en fichas técnicas y
presentadas a FONDOEMPLEO.

-12 variedades de papas nativas inscritas en el registro de Cultivares (INIA).

Lograron inscribir a 12 variedades de papa nativa pigmentada en el registro de
cultivares comerciales del Instituto Nacional de Innovacion Agraria INIA, luego de haber
realizado los trabajos en alianza estratégica.

-44,180 jornales adicionales generados durante la ejecucion del proyecto, equivalente a
164 empleos.

En los tres afios de ejecucion del proyecto se ha logrado generar 45,707 Jornales
equivalente a 169 empleos permanentes, alcanzando un incremento de 103% de
avance con referencia lo programado. Los empleos generados se sustentan
principalmente en el desarrollo de las actividades de siembra, labores culturales, control
fitosanitario, cosecha, post cosecha y comercializacion participando productores y
productoras.

4.2. Resultados alcanzados al finalizar el proyecto:

Componentes Indicadores Meta Ejecutado % de Comentarios del Gestor/Supervisor
Ejecucion
Con la entrega de insumos (semillas y fertilizantes) y el
seguimiento de cada uno de las areas sembradas; el
1.1 Cada productor productor asegura su produccion e incrementa el drea
pasa de cultivar de siembra a 0.4 ha. En el primer afio instalaron 84.51
0.08 has a 0.4 has ha, el segundo afio 118.5 Ha y en el tercer afio 127.50
de papa nativa al 0.08a0.4 Has; es decir, el drea cultivada se incrementd en un
final del proyecto 50.87% respecto al primer afio, debido a la demanda
Componente  1: 0.4 100% creciente de las papas nativas para los diferentes
Mejoran destinos de ventas.
C‘:’p"_‘:idadﬁ ) 1.2 250 productores El rendimiento por ha se incrementa a 8.6 el primer
técnico productivas | jhcrementan  sus afio, 10.0 el segundo y 10.2 el tercer afio en los
de los | rendimientos por distritos de Acostambo y Huaribamba, de la Provincia
pequerios(as) Ha de 6a 8.5 TMen de Tayacaja, en la Regién de Huancavelica, con un
productores(as) de | o 1er afio; de 8.5 a diferencial respecto al rendimiento base en un 70%.
papa nativa 10 T™M en el 2do 6al2 10.2 70%
afio; y de 10 a 12
™ el 3er afio al
término del
proyecto
M‘ Lograron obtener un incremento de 749% al 32 afio del
§o ﬁ % 1.3 La produccion proyecto, con el resultado anual de produccién de
i m m, anL{aI de papa 1019 (%) 79% papa nativa en el afio 1 en comparacién con. los
M. Palacios nativa se eleva de | 120a 1100 indicadores de meta de 718.34TM en 84.51 Ha., afio 2
iﬁ;ﬂy 120 TM en situacién de 1,157.58TM con 118.5Has y el afio 3 con 1,299.23
Dnpoees> sin proyecto sobre TM, en un area de 127.5 Ha; que comparativamente a
- :20-has, a 425 TM en los indicadores de la propuesta al tercer afio en 100 ha
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e\




servicios firmados

Componentes Indicadores Meta Ejecutado % de Comentarios del Gestor/Supervisor
Ejecucion
50 has el ler afio, equivale a 1,019 TM. (Es necesario indicar que falta
925 TM el 2do afio incluir la cosecha de las Comunidades del Distrito de
y a 1100 T™M el 3er Huaribamba), en donde se tiene una proyeccion de
afio en 100 has, venta de 820 TM.
representando un
incremento de
816% al 3er ano de
proyecto.
21 06 A junio 2015 -constituyeron 6 asociaciones de
organizaciones productores agropecuarios en las Comunidades de los
productoras de Distritos de Acostambo y Huaribamba, los cuales
papa constituidas funcionan de manera empresarial para realizar las
funcionan de 6 100% compras colectivas de insumos, con la negociacién de
manera ? precios con las empresas proveedoras con el apoyo
empresarial, para logistico del equipo técnico de FOVIDA.
realizar de compra
colectiva de 6
insumos, servicios,
negociacion de
Componente 2: | precios de sus
Asociatividad  de | productos con
productores(as) de | empresas
papa nativa para su | compradoras, entre
insercion al | otras acciones de
mercado. tipo asociativo-
empresarial.
22 06 . .
o Los productores/as organizados en 06 asociaciones,
organizaciones
incorporan conforman sus comités de compras para la adquisicion
instrumentos de de insumos agricolas para la siembra; incorporando de
gestion y operacién 6 5 100% esta manera lo aprendido en los Talleres de
tales como las capacitacion elaborando sus planes de siembra vy
fichas d.e’ costos de cosecha y analizando los precios para la venta de su
producclon_ y los produccién.
planes de siembra y
cosecha
2.3 250 productores i o
reducen costos a Productores/as de las Comunidades de los Distritos de
10% en compras Acostambo y Huaribamba reducen sus costos en 32.5%
colectivas de en promedio, realizadas en compras colectivas de
insumos y servicios, 250 insumos agricolas (Abono organico Mallki) d¢
250 100% v
de 5/.2,610.78 por 5/.1,200.00 nuevos soles por numero de sacos
hectdrea a entregados para 0.4 ha. a s/. 810.00 Nuevos soles.
$/.2,349.70 por
hectarea
Los Productores/as planificaron sus siembras
realizando los respectivos costos de produccidon e
identificaron al proveedor de acuerdo a los precios y
2.4 02 contratos de garantia de los insumos para todo el desarrolio del
compras colectivas 5 proceso productivo del cultivo de papa nativa,
de insumos y 3 100%

eligiendo la mejor propuesta para la compra de
insumos, obteniendo 03 contratos formales de compra
colectiva con las Empresas Virgen de Yauca, Misti y
Qallpa Perd.




Promedio. (¢ 7/ [

Componentes Indicadores Meta Ejecutado % de Comentarios del Gestor/Supervisor
Ejecucion
3.1 02 empresas
que se abastecen
de materia prima 2 100%
de los productores Las Empresas de Plaza Vea y Tottus, cuentan con la
con sello de RSE certificacion del Sello de Responsabilidad Social
; P
gestionado por ) i m _ow
empresa Empresarial — RSE, en la comercializacion de papas
certificadora, 2 nativas pigmentadas, suscribiéndose los contratos.
permite mejorar el
Componente 03: | precio en por lo
Alianzas publico | menos 30% a los 36
privadas en favor | meses
de o la | 3.2 Organizaciones Dos organizaciones conjuntamente con el equipo de
competitividad de | ‘formulan Y FOVIDA formularon 02 perfiles de proyectos
la cadena | presentan 02 d inados “Mei iento del’ sist de: ¥
productiva prayestos s enc?r.nma os e;oramne.n o del sis clema . e‘ riego
inversisn en tecnificado en la Comunidad de Pariac-Distrito de
infraestructura Huaribamba-Provincia de Tayacaja-Huancavelica” y
productiva (centros 2 “Mejoramiento del sistema de riego tecnificado en la
de acopio, riego Comunidad de Puytoc Colpa-Distrito de Huaribamba-
;eCﬂlflCB(;O)l en el Provincia de Tayacaja-Huancavelica”, los cuales fueron
0,
S;;‘:;:I € Ststen[:: 2 100% aprobados por la OPI de la Municipalidad Distrital de
Inversién  Publica Huaribamba, cuyos codigos SNIP son 324497 y 324505.
(SNIP).
41 1505 TM de Comercializaron 2208 TM de papa nativa, en los tres
papas nativas de 06 afios del proyecto, con Empresas ADERSCORP Perd,
organizaciones de Capac Peru, Supermercados Peruanos S.A., y las papas
productores nativas comerciales en los Mercados mayoristas,
colocadas, en el locales, regionales y nacionales. La mayor produccién
mercado en los 3 1505 d q i .l' i 4
afios de ejecucion de venta de papa nativa se realiza en los mercados
del proyecto (200 2208 100% mayoristas de Huancayo, asi como el mercado
TM el ler afio, 535 mayorista Raez Patifio y mercado central Ex Malteria,
T™M el 2do afio vy que son los principales compradores de papas nativas.
770 TM el 3er afio)
Componentes  4: =
Productores(as) de 4'21 50;’ del
; volumen de papas
p;?: lannatlva s€ nativas De la supervision del entregable realizado por el Ing.
articu a
B Sisrcadus comercializado es James Astuhuaman reporta al mes de febrero del
dindmicos. colocado en los 2015, 33 Tn de papa nativa pigmentada a
merc_ados . de Supermercados Peruanos S.A.-Plaza Vea y Empresas
agroindustria ¥ Capac Per(i y Aders Corp. Cuenta con un Contrato de
SupErmercados, compra venta de papas nativas con la Empresa
representando 750 P » pap P
TM que cumplen 750 33 (%) 2.4% Corporaciéon ADERS S.R.L por la venta de 820 TM de
con mayores niveles volumen producido en las Comunidades de
de calidad (125 TM Huaribamba, las que se iniciaran en los meses de
el ler afio, 281.25 octubre y diciembre del presente afio.
T™M el 2do afio y
343.75 TM el 3er
afio)
Suscribieron 03 contratos de compra venta con las
43 3 contratos o empresas Supermercados Peruanos S.A y la Empresa
compromisos:  de 3 100% ADERSCORP, para venta de papas nativas
compra venta a ) i 5
3 pigmentadas, asi mismo se tiene un contrato de
supermercados vy
agroindustrias al compra venta de papas nativas con la Empresa
finalizar el proyecto Corporacién ADERS S.R.L por la venta de 820TM.
» 88.85%

(&




(*) Referido al volumen productivo promedio/ha en funcion a 100 ha (10.19 TM /ha *100 ha)

(**) El Ing. Astuhuaman, gestor inicial del proyecto, verificé 33 TM a febrero 2015, existiendo un compromiso de compra
venta con la Empresa Corporacion ADERS S.R.L por 820 TM volumen que no se apreciaria en el periodo del proyecto
debido a se efectuaria dicho compromiso a partir del mes de octubre a Diciembre 2015.

4.3. Cuadro de Productos programados y alcanzados al finalizar el proyecto:

Componentes Productos Mats Ejecutado % de Comentarios del Gestor/Supervisor
Ejecucién
Componente 1: | Producto 1.1 : 250 Ha de Instalaron 330.5 Has de papas nativas
Mejoran capacidades | papas nativas instaladas y en en los tres afios de ejecucion del
técnico  productivas | produccion (50 ha el 12 afio, proyecto; este incremento se dio por la
de los pequefios(as) | 100 ha en el 22 afio y 100 ha 250 330.5 100% introduccion de nuevas variedades y el
productores(as) de | el 32 afio) precio de las papas nativas
papa nativa pigmentadas, asi como la entrega de
insumos que contempla el proyecto.
Producto 1.2: 250 285 productores/as de las
productores instalan como Comunidades campesinas de los
minimo 0.4 Has de papa Distritos de Acostambo y Huaribamba,
nativa 250 285 100% logran instalar dreas de siembras del
cultivo de papa nativa mayores y/o
igual a 0.4 has. Este incremento de
siembra fue debido al rendimiento del
cultivo y al precio de las papas nativas.
Producto 1.3: 12 variedades Caracterizaron y certificaron a 12
de papas nativas variedades de papa nativa pigmentada
caracterizadas y certificadas en el registro de cultivares comerciales
de INIA, las cuales son: Elena, Mog'o
12 12 100% Pumamaqui, Capcash, Huayta chuco,
Azul Sonq’o, Yana condor, Yuca papa,
Mashua papa, Condorpa chaquin,
Sangre de toro, Allg’aysu y Yana viuda.
Producto 1.4: 250 Transfirieron conocimientos de BPA a
productores capacitados 478 Productores/as, como un dato
aplican buenas practicas acumulado en los tres afios del
agricolas en la produccion, proyecto, los cuales conocen los
cosecha y post cosecha de cuidados en la parcela de produccion,
papa nativa identificando y  manejando  los
250 478 100% desechos quimicos (envases de
agroquimicos), también conocen sobre
el tipo de plaguicida para el control de
plagas y enfermedades e identifican la
categoria toxicoldgica segtin el color de
la franja del producto.
Producto 1.5: 15 parcelas Implementaron 15  parcelas de
demostrativas instaladas y en aprendizaje con la participacién de
funcionamiento productores/as en las Comunidades de
Quintaojo, Alalay Alta, Quebrada
15 100% Imperial, Vista Alegre, Armaspampa y
15 Acostambo (Acostambo), Pariac, Colpa,
Puytoc y Ayacancha (Huaribamba),
estas parcelas demostrativas facilitaron
la ejecucion de las sesiones de
aprendizaje con el uso de tecnologias
apropiadas al proceso productivo.
06 organizaciones de Suscribieron 06 contratos de compra
Componente 2: | productores de papa venta con las Empresas proveedoras de
Asociatividad de | capacitadas, aplican sus insumos agricolas en donde los
productores(as) de | conocimientos en la compray 6 6 100% dirigentes comunales conformaron sus

papa nativa para su
insercién al mercado

negociacion de precios

comités de compras para la adquisicion
de estos insumos agricolas para la
siembra de sus campos de cultivo en
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Componentes Productos Mets Ejecutado % de Comentarios del Gestor/Supervisor
Ejecucién
coordinacion con el equipo técnico del
proyecto.
250 productores capacitados Lograron la constitucién formalmente
en asociatividad y de 06 Asociaciones de productores/as
organizacion, constituyen 06 agropecuarios en las Comunidades de
organizaciones 6 6 100% los Distritos de Acostambo y
Huaribamba, con el objetivo de que los
productores/as de papa nativa logren
su insercién al mercado dindmico y
obtengan mejores ingresos.
2 contratos formales de Lograron firmar 04 contratos formales
compras colectivas de con las Empresas Qallpa, Misti,
insumos y servicios firmados. Aderscorp, Virgen de Yauca, para lo
cual se realizaron Talleres de
capacitacion y se elaboraron planes de
2 4 100% siembra, costos de produccion, planes
de cosecha y precios con los dirigentes,
lideres de las Comunidades de
Acostambo y Huaribamba, asi mismo
se conformaron los comités de compra
por organizacion.
36 dirigentes capacitados en Lograron organizar a 36 dirigentes y
gestion comercializacién lideres de las Comunidades de
colectiva aplican sus Acostambo y Huaribamba para la
capacidades en 06 elaboracion de sus planes de siembra,
organizaciones costos de produccion, para la
36 36 100% articulacion de la produccion de papa
nativa a mercados competitivos
mediante las capacitaciones, Talleres,
asesorias técnicas, los que serdn
replicados en sus Comunidades para la
toma de decisiones.
70 dirigentes capacitados en Lograron capacitar a 70 Dirigentes en el
formulacién de politicas de tema de formulacion de politicas de
promocién de la cadena de promocién de la cadena de papa nativa
papa nativa aplican sus 70 70 100% los cuales aplicaron sus capacidades en
capacidades en sus sus organizaciones y lograron también
organizaciones incidir en sus municipios Distritales y
Gobierno Regional.
250 productores capacitados Lograron capacitar a 250
en Asociatividad y productores/as mediante los Talleres
organizacién, aplican sus de capacitacion en Asociatividad
conocimientos en sus 250 250 100% empresarial donde los productores/as
asociaciones participan con experiencias propias
acerca del trabajo en conjunto asi
como el Ayni.
Componente 3: | 01 red de cadena de valor de Suscribieron el Acta de constitucién
Alianzas publico | papa nativa constituida e firmada por los actores de la cadena,
privadas en favor de | implementada donde identificaron los factores
la competitividad de limitantes de oportunidades, también
la cadena productiva analizaron la cadena de valor de la
articulacion papa nativa; para lo cual FOVIDA, en
comercial coordinaciéon con la Mesa Técnica,
1 1 100% organiz6 el Foro Regional de

“Gobernabilidad y Planes de Negocios
con Organizaciones de Productores de
la Region de Huancavelica”, en donde
el Gobierno Regional de Huancavelica,
a través de su Direccién Regional
Agraria, se comprometié a apoyar la
iniciativa del sello de papa nativa, con
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Componentes

Productos

Meta

Ejecutado

% de
Ejecucién

Comentarios del Gestor/Supervisor

un enfoque de RSE, en el marco de su
agenda publica de oficializar la marca
colectiva de papas nativas e identificar
variedades aptas para el
procesamiento agroindustrial y
fortalecer la participacion de las
Asociaciones de productores/as
mediante el Fondo Concursable
PROCOMPITE Regional.

02 proyectos de inversion en
el formato SNIP formulados y
presentados

100%

Lograron la aprobacién de 02
proyectos de inversién en el formato
SNIP, los cuales fueron formulados y
presentados a la OPI de |la
Municipalidad Distrital de Huaribamba,
cuyos codigos SNIP son 324497 y
324505. Estos proyectos son
denominados:  “Mejoramiento  del
sistema de riego tecnificado en la
Comunidad de Pariac — Distrito de
Huaribamba -Provincia de Tayacaja-
Huancavelica” y “Mejoramiento del
sistema de riego tecnificado en la
Comunidad de Puytoc Colpa — Distrito
de Huaribamba — Provincia de Tayacaja
— Huancavelica”, los cuales fueron
presentados por los funcionarios vy
autoridades locales en la Municipalidad
de Huaribamba.

01 Sello de Responsabilidad
Social empresarial SPP
(Simbolo de Pequefios
Productores) disefiado e
implementado

100%

Lograron la Aprobacién de la GUIA
PRACTICA para Certificacion de las
organizaciones de pequefios
productores (SPP) - simbolo de
pequefios productores FUNDEPPO.

Componente 4:
Productores(as) de
papa nativa se
articulan a mercados
dinamicos

1505 TM de papa nativa
ofertadas en los mercados en
3 afios de ejecucion del
proyecto

1505

2208

100%

Lograron comercializar 2208 Tm a las
Empresas que compraron la papa
nativa pigmentada asi como
Aderscorp, Capac Pert, Supermercados
Peruanos S.A., y las papas nativas
comerciales en los  Mercados
mayoristas, locales, regionales y
nacionales. La mayor produccion de
venta de papa nativa se realizd en los
mercados mayoristas de Huancayo, asi
como el mercado mayorista Raez
Patifio y mercado central Ex Malteria,
que son los principales compradores de
papas nativas. Otro de los puntos
dentro de los destinos de venta es la
feria local de Acostambo, en donde los
productores venden parte de su
produccién, asi mismo se ha realizado
la venta en la Ciudad de Lima en la
feria nacional por el dia de la papa y en
la VIl feria Internacional Mistura 2015.

03 contratos de compra
venta para acceder a
supermercados y a la
agroindustria

100%

Suscribieron 03 contratos de compra
venta con Supermercados Peruanos S.A
— PLAZA VEA y ADERSCORP para
Hipermercados TOTTUS.

01 plan de  negocios
elaborado ¥ en
implementacion

100%

Elaboraron 02 planes de negocios
productivos  los  cuales  fueron
gestionados al programa de




Componentes Productos Meta Ejecutado % de Comentarios del Gestor/Supervisor
Ejecucién

PROCOMPITE 2014 del Gobierno
Regional de Huancavelica; en donde la
Asociacién de productores
agropecuarios Virgen del Rosario de
Ayacancha, Distrito de Huaribamba
logré ser una de las Asociaciones
ganadoras de este concurso.

01 Convenio suscrito con Firmaron el Convenio con la Sociedad

APEGA para la promocién de Peruana de Gastronomia APEGA;

papas nativas 1 2 100% ademds, lograron una  alianza
estratégica entre las instituciones
participantes.

250 productores con Capacitaron a 250 productores/as con

conocimientos sobre precios, la difusion de las cualidades culinarias

usos y cualidades de las de la papa nativa a través de los

papas nativas aplican sus 250 Talleres de capacitacion, reuniones y

conocimientos en sus 250 100% foro donde se incidié el conocimiento

organizaciones sobre los precios, usos culinarios y
bondades nutraceuticas de las papas
nativas.

40 variedades de papa nativa Identificaron a 40 variedades de papas

cuentan con identificacion de 100% nativas, con el aporte de los

cualidades culinarias y 40 40 productores/as en las encuestas

nutricionales. realizadas para conocer mas acerca de
estas variedades y su mejor uso
culinario.

PROMEDIO 100%

4.4. Cuadro de Actividades programadas y alcanzados al finalizar el proyecto:

)\f_\/’.

L . idad d . P <
Actividad Sub actividad ! un) . e Meta Ejecutado .%d?, Comentarios del Gestor/Supervisor
medida Ejecucion
Componente 1. Mejoran capacidades técnico productivas de los pequeiios(as) productores(as) de papa nativa
Elaboraron y distribuyeron el material
. de presentacion resumido en un
1.1.1 Elaboracién P :
: Ne de folleto a las autoridades vy
de material de 1 1 100% S
s Folletos beneficiarios/as del proyecto. La
presentacion. ; iz
asignacion presupuestal programada
fue de S/. 670.00, alcanzando una
ejecucion de 100%.
Actividad 1.1 1.1.2 Eventos de Realizaron 17 talleres de capacitacion
Presentacién del | presentacion de N2 de - 17 100% para los productores/as. La asignacidn
proyecto a la propuesta con Talleres : presupuestal programada fue de §/.
actores productores. 958.30, alcanzando una ejecucidn de
involucrados. 100%.
Realizaron 03 Taller itacid
1.1.3 Eventos de N “es de capacitacion
. para la presentacion de la propuesta
presentacion de . s 3o
Ne de con autoridades locales, inicialmente
la propuesta con 3 3 100% . -
4 Talleres se programé 01 Taller. La asignacion
autoridades
locales presupuestal programada fue de S/.
’ 274.80, alcanzando una ejecucién de
100%.
Actividad 1.2 1.2.1 Elal?oramon Ne de Elabot’aro_rr ¥ dlstrlbuyero.n.el.folleto de
. de material de 1 1 100% capacitacion a los beneficiarios/as del
Capacitacion capacitacié Folletos ‘0. L . . tal
sobre el proceso pacitacion. proyecto. La asignacién presupuesta




beneficios de uso

: 5 s 5 Unidad d .
Actividad Sub actividad ! ’ : ¢ Meta Ejecutado ; % d? Comentarios del Gestor/Supervisor
medida Ejecucién
productivo de programada fue de S/ 733.25,
papa nativa. alcanzando una ejecucion de 100%.
1.2.2 Eventos de Realizaron 48 Talleres de c?pamtacnon
. sobre el proceso productivo de las
capacitacion en ;
N de papas nativas con productores/as,
proceso 48 48 100% L .
. Talleres inicialmente se programd 36 Talleres.
productivo de . .,
apas hativas La asignacion presupuestal
P ’ programada fue de S/. 6,589.73,
alcanzando una ejecucién de 100%.
Instalaron 84.51 Ha de campos
1.2.3 Produccion semilleros y de produccién en el afio 1,
de papa nativa N° de Has. 84.51 84.51 100% inicialmente se programo 50 ha La
en campo Afio 1. asignacién presupuestal programada
fue de S/ 128,795.90, alcanzando una
ejecucion de 100%.
Instalaron 118.5 Ha de campos de
1.2.4 Produccion produccidn en el afio 2, inicialmente se
de papa nativa N° de Has. 118.5 118.5 100% programé 100 ha La asignacion
en campo Afio 2. presupuestal programada fue de S/.
65,267.59, alcanzando una ejecucién
de 100%.
Instalaron 121.1 Ha de campos de
1.2.5 Produccién produccién en el afio 3, inicialmente se
de papa nativa Ne de Has. 113.6 127.5 100% programé 100 ha La asignacion
en campo afio 3. presupuestal programada fue de S/.
29,135.00 alcanzando una ejecucién de
99.9%. (S/ 29,120.00)
13.1 Instalaron 17 parcelas de aprendizaje
Designacién e en 10 Comunidades de los distritos de
instalacion de Acostambo y Huaribamba, inicialmente
o L.
parcela‘s dle Ne de 17 17 100% se programé instalar 15 parc.elas .c’le
aprendizaje en Parcelas aprendizaje. La asignacion
las 06 presupuestal programada fue de S/.
comunidades 226.00, alcanzando una ejecucién de
alto andinas. 68.10%.( S/ 154.00)
Adquirieron insumos para la
instalacion de 17 parcelas de
1.3.2 Adquisicién a!Jrepdlzaje en las Comunldadgs de los
: distritos de Acostambo y Huaribamba,
de insumos para Insumos e ;
uia =5 17 17 100% inicialmente se programod la
gula parcelas de adquiridos dauisicio instalar 15 las d
S aprendizaje adquisicion para instalar 15 parcelas de
Retividad 1.3 ’ aprendizaje. La asignacion
Implementacion presupuestal programada fue de S/.
de Escuelas de 10,650.72, alcanzando una ejecucién
Campo (ECAs) de 99.30%.(S/. 10,573.20)
Desarrollaron 57 Sesiones de
. Aprendizajes en las comunidades de los
133 Se.su:.mes e Distritos de Acostambo y Huaribamba,
aprendizaje en el N
Ne de con la participacién de los
uso de sesiones de productores/as, donde  fueron
tecnologias S 57 57 100% N ! .
. aprendizaj instaladas las parcelas de aprendizaje,
apropiadas en el R -
e inicialmente programaron realizar 45
proceso ; - 5 o
: sesiones de aprendizaje. La asignacion
productivo.
presupuestal programada fue de
$/.4,196.58, alcanzando una ejecucion
de 91.8%.(5/. 3,853.98)
13.4 Eventos de Desarrollaron 21 eventos de
" L aprendizaj 18 21 100% aprendizaje en cada ECA implementada,
Demostracién de i : :
e inicialmente se programo realizar 18




Unidad de

% de

Actividad Sub actividad * medida Meta Ejecucion Comentarios del Gestor/Supervisor
de tecnologias sesiones de aprendizaje. La asignacion
apropiadas. presupuestal programada fue de

§/.2,097.31, alcanzando una ejecucién
de 100.2%.( S/. 2,101.17)
. . Realizaron 8,749 asistencias técnicas en
123'5. Asistencia N2 de las Comunidades de los Distritos de
IECRGaE visitas 8700 100% Acostambo y  Huaribamba. La
parcelaside técnicas asignacion presupuestal programada
pragactares; fue de 5/.2,110.00, alcanzando una
ejecucién de 63.0%.(S/. 1,330.00)
Elaboraron y distribuyeron el folleto de
1.4.1 Elaboracion N© de capacitacion a los beneficiarios/as del
de material de Folletos 1 100% proyecto. La asignacién presupuestal
capacitacion. programada fue de S/. 1,860.10,
Actividad 1.4 alcanzando una ejecucion de 100%.( S/.
Capacitacién en 1,860.10)
buenas practicas Desarrollaron 37 Talleres de
agricolas capacitacion en buenas prdcticas
14 I_Ever_‘u‘tos oe Ne de o agricolas con respecto a lo programado
GapaEiiatioREn Talleres A7 A00% 27 Talleres. La asignacidn presupuestal
L programada fue de S/. 2,324.93,
alcanzando una ejecucion de 97.60%.(
S/. 2,270.23)
1.5.1 Obtuvieron 12 certificados de
Caracterizacion inscripcion de las variedades de papa
de variedades N2 de nativa en el registro de -cultivares
para su Certificado 12 100% comerciales de INIA. La asignacién
inscripcion en el s de presupuestal programada fue de S/.
registro de inscripcion 15,840.00, alcanzando una ejecucidn de
cultivares en el 99.90%.( S/. 15,825.10)
INIA.
1.5.2 Inscripcion Realizaron 01 visita de coordinacion en
TR la Ciudad de Lima, al organismo
de VaT'Edades en - o certificador, para la Inscripcién de las 12
el rgglstro Visitas a 100% variedades. La asignacion presupuestal
Actividad 1.5 ::tci'::s"";:‘ii':::as programada fue de  $/.2,240.00,
Produccién de ’ alcanzando una ejecucién de 54.90%.(
Semilla de calidad S/. 1,229.30)
S Editaron y publicaron 01 catdlogo de
,1'5'3 Eq'|c10n € variedades de papas nativas, como
;mp.resmn de , " resultado de Ila caracterizacion de
cat?fogo ge catalogo 1 MR cultivares de papa nativa. La asignacién
vanedadgs ag presupuestal programada fue de S/.
Papa Nativa. 4,000.00, alcanzando una ejecucién de
100%.( /. 4,000.00)
Instalaron 01 parcela para la produccion
1.5.4 Parcela de y caracterizgcién de If's 12 variedades
caracterizacion de Parcela i 100% fde|paga netismeelaho e pasjEs.

variedades.

La asignacion presupuestal programada
fue de 5/.1,900.00 alcanzando una
ejecucion de 105.3% (S/. 1,999.80).
Existe un sobregiro de S/ 5.65

Componente 2. Asociatividad de productores(as) de

papa nativa para su insercién al mercado.

Actividad 2.1
Capacitacién en
asociatividad
empresarial y

2.1.1 Elaboracién
de material de
capacitacion.

Ne de
Folletos

100%

Elaboraron y distribuyeron el folleto de
capacitacion a los beneficiarios/as del
proyecto. La asignacién presupuestal
programada fue de S/. 1,484.60.,
alcanzando una ejecucion de 100%.

PropFurtalecimiento
<
B

Lo o
ST T




Unidad de

% de

politicas y
proyectos de
promocion de la

Actividad - 1 . . .
ivida Sub actividad sisdida Meta Ejecutado Ejecucion Comentarios del Gestor/Supervisor
organizativo. 2.1.2 Eventos de Desarrollaron 52 eventos de
capacitacién en capacitacion en el tema asociativo,
asociatividad Ne de inicialmente se programé realizar 27
B 48 52 100% : is
empresarial y Talleres eventos. La asignacion presupuestal
fortalecimiento programada fue de §5/.3,193.44,
organizativo. alcanzando una ejecucion de 99.90%
(s/. 3,191.75)
Obtuvieron 07 partidas registrales y 02
certificados de negatividad de las
Actividad 2.2 2.2.1 Elaboracion Constitucio asociaciones de productores en las
Elaboracion de de estatutos e n de 5 7 100% comunidades de los distritos de
estatutos e inscripcion en erganiac ’ Acostambo y Huaribamba, inicialmente
inscripcion en registros publicos & ’ se programé 6 constituciones. La
RRPP. asignacion presupuestal programada
fue de S/ 3,595.50 alcanzando una
ejecucion de 100%.
2.3.1 Asesoria a Realizaron 180 asistencias técnicas
las organizaciones sobre el manejo de instrumentos de
Actividad 2.3 de productores gestion, en las Comunidades de los
Manejo de para seguimiento N2 de 147 180 100% Distritos de Acostambo y Huaribamb
instrumentos de | en el manejo de visitas * con respecto a lo programado 84. La
gestion instrumentos de asignacion presupuestal programada
empresarial. gestiény fue de S/ 44.38, alcanzando una
operacion. ejecucion de 91.5% ( S/. 40.60)
>4:4 Eldboracién Elaboraro.r! y dlstrlbuyerop .EI ‘folleto de
i Ne de capacitacion a los beneficiarios/as del
de material de 1 1 100% : g
P —— Folletos proyecto. La asignacién presupuestal
P ’ programada fue de  5/.852.00,
alcanzando una ejecucién de 100%.
Desarrollaron 35 Talleres de
2.4.2 Eventos de capacitacion en el tema de
Actividad 2.4 capacnti?t:lvon en N2 de 31 35 100% comercializacidn colectiva con respecto
Daisticliode comercializacion Talleres a lo programado 6 Talleres en el POA 1.
i colectiva. La asignacion presupuestal programada
Sistema de
comercializacién fue de S5/.1,989.29, alcanzando una
. ejecucion de 95.9% (S/.  1,908.47)
colectiva. : - S —
Realizaron 194 asistencias técnicas para
I la org_amzacu:‘)n de compras y ventas
e colectivas, en las Comunidades de los
2 Distri A H 3 -
organizacion de Visitas 188 194 100% ISthS de AnosEfiy' ¥ Himrinamte
con respecto a lo programado 180
compras y ventas s ; s
. visitas en el POA 1. La asignacién
) colectivas.
\guia presupuestal programada fue de
; _‘:,,‘«;;.,, S/.152.43, alcanzando una ejecucién de
" 84.2 % (S/.128.35)
Elaboraron y distribuyeron el folleto de
capacitacién a los beneficiarios/as del
2.5.1 Elaboracién proyecto. La asignacién presupuestal
i i Ne de da f de  5/.1,438.3
Actividad 2.5 de material de I 1 1 100% programada  fue de -1,438.3,
Implementacién | capacitacion. Folletos alcanzando una ejecucién de 100 %.
de capacitacién
para la incidencia
en politicas
pul:')licas dirigidas |2 5 Eventos de Desarrollaron 13 Talleres  de
a dirigentes. capacitacion en Ned capacitacion en el tema de
formulacién de Tal-lerzs 24 13 100% comercializacion colectiva con respecto

a lo programado 24 Talleres, a cargo de
las consultorias externas. La asignacion
presupuestal programada fue de




Actividad Sub actividad ! Umdafi de Meta Ejecutado . * d?, Comentarios del Gestor/Supervisor
medida Ejecucion
cadena de papa §/.1,259.59 alcanzando una ejecucidn
nativa. de 100%
Realizaron 102 asesorias técnicas en los
, temas de incidencia en politicas
;anlit\zsaecsigir’:::de Ne de publicas, en las Comunidades de los
productores para | Asesorias 90 102 100% disiritos e Acostamive i Hustinanits
S — téchicas con rfespecto a- lo _Programado 0
folfticas pabilcas, asesorias. La asignacion presupuestal
programada fue de  5/.49.93,
alcanzando una ejecucion de 99.1 %.(
S/. 49.50)
Componente 3. Alianzas publico privadas en favor de la competitividad de la cadena productiva.
Actividad 3.1 3.1.1 Elaboracidn Elaboraron los materiales y un folleto
Organizacion de | de materiales Ejemplares 1 1 100% de capacitacién para la ejecucion del
un foro taller para el foro. foro realizado en la ciudad de
regional para Huancavelica.
comprometer a Realizaron el Foro Taller Regional de
actores publicos y “Gobernabilidad y Planes de Negocios
privados para la 3.1.2 Realizacién con Organizaciones de Productores de
plataforma o red d. I-f Foro Taller 1 1 100% la Region de Huancavelica”. La
de la cadena de Lo asignacion presupuestal programada
valor de papas fue de 5/.860.88 alcanzando una
nativas. ejecucion de 104.6 % ( S/. 900.88)
Actividad 3.2 Elaboraron_ % Histribuyeron el material
Taller sobre el rol | 3.2.1 Elaboracién Ne de de c.apa‘c’ltauon ' un. .fc?ileto de
de la politica de materiales. Folletos 1 L 100% capacitacion a lqs be.nlefluarlos/as gdl
piiblica e proyecto. La asignacion presupuestal
inversién en programada fue ds_a‘ S/. 1,220.00
infraestructura alcanzando una ejecucién de 100 %.
productiva gue Desarrollaron 4 Talleres de capacitacién
genere en el tema de alianzas publico privadas,
extarnalidadis 3.2.2 Realizacién Ne de A 4 100% con respecto a lo programado 3 Talleres
positivasian la de Talleres. Talleres en el POA 1. La asignacion presupuestal
cadena de papa programada fue de ’S/. 1,131.01,
hativa: alcanzando una ejecucion de 60.6%.
(S/. 685.10)
Ejecutaron 30 reuniones para el
3.3.1 Reunién de fortalecirpiento dg la pl_ataforma de la
Actividad 3.3 -y Reuniones 30 30 100% papa nativa. La asignacion presupuestal
Asesorfa para la programada fue de 5/.11,956.08
e p— alcanzando una ejecucién de 63.5% (S/
onall 7,590.04).
conformado por 3.3.2 Constitucién Firmaron 01 acta de constitucién de la
actores de la delaredo Ak e red o plataforma conformada por
cadenadevalor plataforma CORSHOED 1 1 100% actores publicos y privados de la cadena
de papa nativa conforma‘do.por " de papa nativa.
actores publicos y
privados.
3.4.1 Elaboracion Elaboraron y distribuyeron el material
Actividad 3.4 de materiales de capacitacion resumidos en un folleto
A — sobre el rol de la sobre el_ rol de la RSE en la mejora de la
aselciinsde RSE en la mejora Ne de 1 i 100% competitividad de la cadena de papa
responsabilidad dela Folletos nativa a los beneficiarios/as del
social competitividad de proyecto. La asignaciéon presupuestal
empresarial. la cadena de papa programada fue de S/. 1,220.00,
nativa. alcanzando una ejecucién de 91.8%.(
$/.1,120.00)




Actividad Sub actividad ? U:::da;::e Meta Ejecutado Ej:gu‘i?én Comentarios del Gestor/Supervisor
3.4.2 Eventos de Desarrollaron 2 Talleres de capacitacion
socializacion y sobre el andlisis del rol de la RSE en la
analisis del rol de NE de mejora de la competitividad de la
la RSE en la Talleres 2 2 100% cadena de papa nativa. La asignacion
mejora de la presupuestal programada fue de
competitividad de §/.2,136.96, alcanzando una ejecucion
la cadena de PN. de 15.5% (S/. 331.00).

_ Ejecutaron 14 reuniones para la
?é:iirgs:tzoydel elaboracién y disefio del_ _reg!amento. y
<elloide sello d.e responsabilidad  social
resgonsabilidad Reuniones 10 14 100% empresarial, con respecto a lo
ial programado 10 reuniones. La
::cr)t:::resarial asignacion presupuestal programada
’ fue de S/ 5,000.50, alcanzando una
ejecucion de 100%.( S/. 5,000.00)
Desarrollaron 02 Talleres de
capacitacion sobre el proceso de
3.5.1 Capacitacion certificacion, en la ciudad de Huancayo
en el proceso de Talleres 2 2 100% dictados por Biolatina. La asignacior
certificacion. presupuestal programada fue de §/.
2,312.22, alcanzando una ejecucién de
99.4%.( S/. 2,299.30)
Desarrollaron 1 reunién con los
productores/as de las Asociaciones de
3.5.2 Sistema de Acostambo y Quintacjo para la
control internoy | Reuniones 1 1 100% Implementacién de un sistema de
trazabilidad control interno. La asignacion
presupuestal programada fue de
5/.150.00,alcanzando una ejecucion de
100 %.
Ejecutaron 2 auditorias internas con la
informacion sistematizada presentada a
Actividad 3.5 l35|3 Bicvlatina‘d y sed confor;naron los Idos;
i1 mplementacion - comités de productores/as para realizar
:;:::;;2::;"_ de las auditorias Auditorias 2 2 100% trabajos conjuntos programados. La
Siimbolo internas asignacion presupuestal programada
Piusias fue de S/.1,850.00, alcanzando una
Productores ejecucion del 63.7 % (5/.1,177.79)
Obtuvieron la certificacion del sello de
simbolo de pequefios productores SPP
para las Asociaciones de Productores
3.5.4 Control de Agropecuarios de Acostambo y Sefior
auditores Auditorias 2 2 100% de los Milagros de Quintaojo, inscritas
externos. ante  FUNDEPPO. La  asignacion
presupuestal programada fue de
$/.11,000.00., alcanzando una ejecucion
de 99.1% (S/.10,903.20)
Obtuvieron 01 acreditacion del Sello de
Pequefios Productores de FUNDDEPO
L para las 02 asociaciones de productores
Slcereqees| ama | 2 . son (| AErOpscuaNissenalafos del projenn
actividad realizada anualmente. La

Productores.

asignacion presupuestal programada
fue de 5/.2,140.00, alcanzando una
ejecucion de 87.2% (S/. 1,866.80)




Actividad

Sub actividad !

Unidad de
medida

Meta

Ejecutado

% de
Ejecucion

Comentarios del Gestor/Supervisor

Componente 4. Productores(as) de papa nativa se articulan a mercados dinamicos.

Actividad 4.1
Elaboracién y
difusion de plan
de negocios de la
cadena de papas
nativas.

4.1.1 Elaboracion
del plan de
negocios.

Ne de
Planes

100%

Elaboraron y presentaron 02 planes de
negocios productivos viables los cuales
fueron gestionados al programa de
PROCOMPITE 2014 del Gobierno
Regional de Huancavelica, siendo uno
de estos planes de negocios ser ganador
de este concurso. Lla asignacién
presupuestal programada fue de
$/.10,000.00, alcanzando una ejecucién
de 100%.

4.1.2 Eventos de
difusion del plan
de negocios.

Ne de
Foros

100%

Realizaron 01 foro Taller para la difusién
del plan de negocios, realizada en la
ciudad de Huancavelica. La asignacion
presupuestal programada fue de S/
223.00, alcanzando una ejecucién de
100%.

Actividad 4.2
Estudio de
cualidades
culinarias de la
papa nativa.

4.2.1
Identificacion de
cualidades
culinarias de papa
nativa.

Estudio

100%

Desarrollaron 01 estudio
identificindose 40 variedades de papas
nativas, con el aporte de los
productores/as para la realizacion de
esta actividad. La asignacion
presupuestal programada fue de
$/.10,000.00, alcanzando una ejecucién
de 100%.

4.2.2 Plan de
difusion de las
cualidades
culinarias de la
papa nativa.

Degustacio
nes

368

368

100%

Desarrollaron 368 degustaciones de
papa nativa en las dos tiendas del
Supermercado PLAZA VEA Huancayo,
ferias Misturas — Lima, ferias por el dia
nacional de la papa y ferias locales en
donde también se distribuyeron los
recetarios y separadores con la
informacion del uso culinario de la papa
nativa. La asignacién presupuestal
programada fue de S/. 34,336.90
alcanzando una ejecucién de 104.6%
(5/.35,919.60 ).

4.2.3 Difusion de
uso culinario de
las papas nativas.

Ne de
Recetarios
distribuido

s

25000

30900

100%

Difundieron 30,900 ejemplares, para
promover el consumo de este producto,
a través de los supermercados, Mistura
Lima y las Ferias locales, regionales y
nacional, con respecto al programado
de 20000 recetarios distribuidos. La
asignacion presupuestal programada
fue de S/ 9,933.64, alcanzando una
ejecucion de 108.3%. (S/. 10,753.64 ).
Existe un sobregiro de 5/326.02

Actividad 4.3
Alianza con
APEGA para
promocion de la
papa nativa en
fresco

N

4.3.1 Reuniones
de trabajo con
APEGA.

N¢ de
Convenios

100%

Suscribieron un Convenio con la
Sociedad Peruana de Gastronomia
APEGA, cuyo objetivo principal es
mejorar su capacidad de negociacion en
las cadenas que operen y la obtencién
de mayores ingresos como resultado de
sus negocios agrarios y agroindustriales.

La asignacion presupuestal programada




Actividad Sub actividad ! Unidafi ae Meta Ejecutado . . d?, Comentarios del Gestor/Supervisor
medida Ejecucion
fue de 5/.1,336.50 alcanzando una
ejecucion de 99.9% (S/. 1,334.60 )
4.4.1 Alquiler de La asignacion presupuestal programada
stand. shnd 1 1 100% fue de 5/.18,880.00 alcanzando una
ejecucion de 100%
4.4.2 Profesional La asignacion presupuestal programada
Participacion de y 1 1 100% fue de §/.9,844.00, alcanzando una
Actividad 4.4 01 profesionaly | productore d ejecucion de 101%.(S/. 9,945.50 )
Promocion y 02 productores S
posicionamiento
de la papa nativa | 4.4.3 Materiales . ., - |L2 asignacion presupuestal programada
en Mistura 2015 | varios miateriales 3 3 100% fue de §/.700.00, alcanzando una
ejecucion de 99.7%.( S/.698.00 )
4.4.4 Confeccion Botiea die La asignacion presupuestal programada
bolsa de yute t 1 1 100% fue de S/. 4,800.00 alcanzando una
impresos yute ejecucion de 100%.
PROMEDIO 99.06%
B.- ASPECTOS PRESUPUESTALES
I. PRESUPUESTO APROBADO DEL PROYECTO:
[
FUENTE P %
FONDOEMPLEO 1,332,048.52 44.37
FOVIDA 81,161.28 2.70
BENEFICIARIOS 1,588,848.60 52.93
TOTAL 3,002,058.40 100.00
1.1 Aporte FONDOEMPLEO
CONCEPTO Sl.
FONDOEMPLEO 1,332,048.52
Linea de base y Evaluacion Final (4% del monto total) 46,738.54
Total a transferir 1,285,309.97
Desembolsos FONDOEMPLEO 1,247,497.09
SALDO 37,812.88




Il. MONTO EJECUTADO (FONDOEMPLEO)

ULTIMO
PRESUPUESTO | PRESUPUESTO % DE
COMPONENTE | * ApPROBADO | EJECUTADO | EJECUCION | CBSERVACIONES
SI. Sl.
Componente 1: A nivel del componente
Focalizacion, existe un saldo general
seleccion y registro total de S/. 2,263.96
de jovenes  con 279.870.21 277.606.25 99.19% nuevos soles.
negocios rurales en
marcha en la
produccion de Café
y Granadilla.
Componente 2: A nivel de componente
Capacitacion en 99.21% existe un saldo general
Planes de 14,059.47 13,948.65 ' total de S/. 110.82
Negocio/mejora y nuevos soles
Gestion Empresarial
Componente 3: Existe un saldo de S/
Distribucion ¥ 7,733.53 nuevos soles.
seguimiento del 40.977.64 33244 11 81.13%
capital semilla y e S
articulacion al
sistema financiero
Componente 4. Sobregiro de S/
Capacitacion y 2,500.30 nuevos soles
asistencia  técnica 102.50%
para la 100,054.04 102,554.34
implementacion vy
ejecucion de planes
de Negocio/mejora.
Componente 6: Existe un saldo de S/
Manejo del proyecto 25.42 nuevos soles.
(Remuneraciones +
Equipamiento + 745,117.08 745,091.66 99.99%
gastos de
funcionamiento)
Gastos 100.10% Gastos administrativos
administrativos para 93,536.59 93,626.61 ' con sobregiro de 90.02
todo el proyecto nuevos soles.
En presupuesto
ejecutado no se
Linea de base y considera la
Evaluacion de 4673854 ) 0% Elaboracion de Linfza
Impacto de base y Evaluacion
de impacto,
responsabilidad de
FONDOEMPLEO.
Imprevisto 11,694.95 11,686.52 99.93% Existe un saldo de S/.
8.43 nuevos soles.
Supervision Interna ) -
0,
TOTAL 1,332,048.52 1,277,758.14 582%




lll. CONTRAPARTIDA

% DE OBSERVACIONES
ULTIMO EJECUCION
FUENTE PRESUPUESTO | PRESUPUESTO | CON RELACION
APROBADO EJECUTADO AL
Sl. Sl. PRESUPUESTO
APROBADO

Respecto a la variacion del
aporte de FOVIDA,; se refleja
81161.28 81.52% un aporte menor en la sub-

’ ' 66,161.68 actividad 6.3.9 Prueba de
fritura, por el monto de S/.
15,000.00, referido a equipos
y bienes duraderos.

FOVIDA

Respecto al aporte de los
beneficiarios refleja S/
2,687,085.90 monto mayor al
del Proyecto debido a un
BENEFICIARIOS | 1,588,848.60 | 2,687,085.90 169.12% |incremento en el aporte er

mano de obra, insumos Yy
transporte en las sub
actividades 123 y 1.24
Produccion de papa nativa en
campo ano 1 y 2

respectivamente.
TOTAL 1,670,009.88 | ,53247.58 164.86%
IV: RESUMEN DE EJECUCION DEL APORTE DE FONDOEMPLEO
CONCEPTO SI.
A. Total a transferir 1,285,309.97
B. Desembolsos 1,247,497.09
C. Monto Ejecutado 1,277,758.14
D. Gastos Observados 7,201.96
Saldo (B-C+D) * -23,059.09

El total del monto desembolsado no debera ser mayor al total a transferir.
Senalar los motivos por los cuales se han observado los gastos.

asignados al proyecto, 4.1. Sistema contable y presupuestal, sobre criterios para el
registro de las operaciones originadas por el proyecto; en el item f menciona: “Las
ejecuciones de cada sub actividad del presupuesto (a excepcion de las del Componente
“Manejo del proyecto”) pueden excederse hasta por un maximo del 5%”, por lo que la
institucion ejecutora ha incumplido con el procedimiento en las siguientes sub
ctividades:
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Cadigo

Descripcion
presupuestal

Presupuesto
programado
(Sl)

Total
Ejecutado (S/.)

Ejecutado
(%)

Observado
(s/.)

Andlisis de la
Observacién

COMPONENTE 1: MEJORAN CAPACIDADES TECNICO-PRODUCTIVAS DE PEQUENOS
PRODUCTORES DE PAPA NATIVA.

1.5 | Produccion de Semilla de calidad
Instalacién de Parcela Sobregiro de
1.5.4 | de caracterizacion de 1,900.00 1,999.80 105.3% 5.65|8S/ 99.80
variedades nuevos soles
4 | COMPONENTE 4: PRODUCTORES DE PAPA NATIVA SE ARTICULAN A MERCADOS DINAMICOS.
4.2 | Estudio de cualidades culinarias de la papa nativa.
i " Sobregiro de
4.2.3| Difusion del uso culinario | g gq3 64 10,753.64 108.3%|  a2602|s) 820,00
de la papa nativa.
nuevos soles.
6 | Manejo del proyecto
6.1 | Remuneraciones
Sobregiro de
6.1.1.1 | Jefe del Proyecto S/4,090.32
145,669.22 149,759.54 102.8% 4,090.32 nuevos soles.
Sobregiro de
2118.19 S/, 2,118.19
Ing. Agrénomo 130,769.36 132,887.55 |101.6% o nuevos soles.
6.1.1.2
Sobregiro de
106.92 S/. 106.92
6.1.1.3 | Técnico agricola 99,421.17 99,528.09 100.1% ’ nuevos soles.
Sobregiro de
44421 S/. 444.21
6.1.1.4 | Técnico agricola 101,733.98 102,178.19 100.4% ' nuevos soles.
Sobregiro de
Materiales varios 2,789.10 2,809.73 107.7% 20.63 | S/.20.63
6.3.8 nuevos soles.
Gastos administrativos Sobregiro de
para todo el proyecto 93,536.59 93,626.61 100.10% 90.02 §/.90.02
6.4 nuevos soles.
TOTAL OBSERVADO (S/.) 7,201.96

Finalmente mencionar que el hecho que la Unidad de Gestion de Proyectos de
FONDOEMPLEO no observe los demas gastos realizados a la fecha, no implica
su aceptacion porque estos pueden ser observados también durante el proceso

de Auditoria.




V. DEVOLUCION DE FONDOS Y CIERRE DE CUENTA BANCARIA DEL PROYECTO

FOVIDA, aun no ha culminado con el proceso de cierre de la cuenta bancaria, indicando
que FONDOEMPLEO debe reembolsar el gasto realizado por el monto de S/ 30,261.06
nuevos soles. Mediante el presente informe de Cierre, se evalla que efectivamente
existe un gasto adicional a favor de FOVIDA de S/. 30,261.05 nuevos soles, sin
embargo también se aprecia gastos observados por FONDOEMPLEQO por el monto de
S/ 7,201.96 nuevos soles, el cual sera descontado. En conclusion el reembolso de
FONDOEMPLEQO a FOVIDA comprende el monto de S/ 23,059.09 nuevos soles, el
mismo que sera depositado a la cuenta del proyecto, para luego culminar con el cierre
de cuenta.

Respecto a la transferencia de saldo, no se reporta ninguna transferencia, debido a que
no hubo saldo en la ejecucion del proyecto en relacién a lo desembolsado.

C.- CONCLUSIONES Y CALIFICACION DEL PROYECTO

Con una inversion total de S/. 1,332,048.52, el Proyecto implemento el 99.06% de las
actividades que le permitid obtener el 100% de los productos programados (valores
supervisados). Por su parte la ejecucion presupuestal con recursos de FONDOEMPLEO
alcanza el 95.92%, mientras que la ejecucion de contrapartidas para FOVIDA es de
81.52% y de los beneficiarios sobrepaso el 100%.

% Avance acumulado en relacion a la | %Ejecucion presupuestal acumulado en
meta total del Proyecto relacién a la meta total del Proyecto
Actividades Productos | FONDOEMPLEO | Contrapartidas %
%
% %
99.06% 100% 95.92% 164.86%
VI. CALIFICACIONES DE SUPERVISIONES ANTERIORES
NOMBRE DEL N DE
SUPERVISOR INSTITUCION MONITOREO / PERIODO CALIFICACION
ENTREGABLE

Elard Ritiiiaz Supervisor 01 de octubre 2012 APROBADO
HEFBIE Extero 1er Entregable | al 30 dcze 0s;a:;iem bre | CON RESERVA

. . 01 de octubre 2013 APROBADO
Blard Ramirez SUparvisor 2do Entregable al 28 de febrero
Herrera Externo 2014
James APROBADO
Astuhuaman FONDOEMPLEO | 3er Entregable 013’5‘?“"-.0 3814 al
Serna g 2
James 01 de agosto 2014 APROBADO
Astuhuaman FONDOEMPLEO | 4to Entregable al 28 de febrero
Serna 2015

M. PalaCios
Geslor de
o Proyectos 160

SADopes




Vil. CONCLUSION GENERAL DEL PROYECTO

Las principales conclusiones del accionar del proyecto en base a los informes de
supervision, se resume en lo siguiente:

1. Con el proyecto se ha logrado mejorar el incremento de rendimiento de papa nativa
de 6 TM como situacion inicial a 10.2 TM/ha.

2. Con la capacitacion a 478 productores/as de papa nativa, en los tres afios del
proyecto, los productores mejoran sus capacidades y se fortalecen en el proceso
productivo de papa nativa, aplicando tecnologias e incrementando sus utilidades.

3. A través del trabajo productivo con 12 variedades de nativas pigmentada en el
registro de cultivares comerciales de INIA, lograron la certificacién de las variedades, las
mismas que se encuentran en el proceso de limpieza de virus y multiplicacion en
ambientes controlados por el INIA, para su posterior emision como semilla de calidad.

4. El trabajo con 06 organizaciones de productores/as tuvo como producto su
reconocimiento juridico institucional como Asociaciones de Productores Agropecuarios;
inscritos en registros publicos.

5. Las Asociaciones de Productores Agropecuarios formalizadas con el proyecto,
inciden en sus Municipios Distritales y Gobierno Regional con la aprobacion de 02
proyectos y 01 plan de negocio, en el marco del Presupuesto Participativo del afio fiscal
2015 y del concurso pulblico PROCOMPITE 2014 del Gobierno Regional de
Huancavelica.

6. Los/as pequefios productores/as, a través de sus organizaciones formalizadas son
reconocidos como agentes econoémicos y ejercen sus derechos ciudadanos como tales.

7. Los grupos organizados, han ejecutado acciones conjuntas para generar una escala
de oferta suficiente para disminuir costos de transaccién, expresados en fletes de
transporte, adquisicion de insumos agricolas, entre otros.

8. Existe un mayor compromiso de las instituciones involucradas en la cadena de valor
de la papa nativa, el cual es impulsado por la Mesa Técnica Regional de Papa Nativa de
Huancavelica, como resultado del Foro de “Gobernabilidad y Planes de Negocio de
Organizaciones de Productores de Huancavelica”.

9. Con el proyecto realizaron las ventas colectivas a 02 Empresas (Plaza Vea y Tottus)
que cuentan con la certificacion del Sello de responsabilidad Social empresarial — RSE,
en la comercializacion de papas nativas pigmentadas.

10. A traves de la organizacion de sus productores se obtienen 02 proyectos en el
formato SNIP, denominados “Mejoramiento del sistema de riego tecnificado en la
Comunidad de Pariac — Distrito de Huaribamba — Provincia de Tayacaja — Huancavelica”

M. Palaci
Gestor de
P )
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y “Mejoramiento del sistema de riego tecnificado en la Comunidad de Puytoc Colpa —
Distrito de Huaribamba — Provincia de Tayacaja — Huancavelica”, beneficiando a 117
productores del proyecto y a 283 agricultores de dichas comunidades.

11. Los productores/as de los Distritos de Acostambo y Huaribamba, comercializaron
en los supermercados, ferias, mercado regional, local de Junin y Huancavelica, 2208
TM de papas nativas pigmentadas y no pigmentadas, superando a la meta programada.

12. La institucion ejecutora FOVIDA suscribié un Convenio de Cooperacion Especifica
con la Sociedad Peruana de Gastronomia — APEGA, con el propoésito de unir esfuerzos
para promover el desarrollo agropecuario, la biodiversidad y la promocién de productos
emblematicos del campo peruano, asi como la gastronomia y el turismo.

Como lecciones aprendidas en estos 36 meses de ejecucion se resume:

- A pesar de no estar contemplado en el proyecto la implementacion de sistemas
de riego; algunos productores obtuvieron mayor produccion y ventajas sobre los
demas agricultores, siendo una necesidad importante para el desarrollo de la
produccién agricola promoviendo el riego tecnificado para asegurar la
produccion de sus parcelas.

- El trabajo con los directivos y organizaciones de los productores/as de papa
nativa, permitié6 obtener una mayor coordinacioén para el asesoramiento técnico
productivo, mejorando la calidad del producto, volumenes de venta y su
articulacién a los mercados locales y nacionales.

- FOVIDA conjuntamente con los productores del proyecto, observan que la
articulacién comercial de papa fresca es mas sencillo que la articulacion de papa
procesada y sus productos agregados; tal como se observd con la empresa
Pepsico que exigian pruebas de fritura. Sin embargo, es una necesidad de
seguir mejorando e innovando variedades destinadas para este rubro.

i APROXIMACION HACIA LA SOSTENIBILIDAD
)

(4
— El analisis de la sostenibilidad del proyecto se ha realizado bajo el enfoque: ambiental,
sgcial y econémico.
=" El anadlisis de la sostenibilidad del proyecto se ha realizado bajo el enfoque: ambiental,
social y econoémico:

F. Leguia
Gerente

< En el contexto ambiental, los beneficiarios del proyecto, productores de papas nativas
“lograron adoptar nuevas practicas tecnologicas orientadas a mejorar sus cultivos y
procesamiento. Las nuevas técnicas productivas incorporadas para la produccion de
>~ papa contribuyen al logro de mejores rendimientos. Entre éstas destacan las practicas
de manejo y uso de semilla seleccionada, la aplicacion de fertilizantes a la dosis
recomendada y la programacion de siembra oportuna. Asimismo, la introduccién de
nuevas variedades de papa nativa en la dieta alimenticia de las familias de los/as
productores/as, la difusiéon de las cualidades culinarias y nutritivas de estas variedades,
el logro la inscripciéon de 12 variedades de papa nativa pigmentada en el registro de
cultivares comerciales y la prevenciéon y control de la rancha (Tizon tardio) y Alternaria
(tizon temprano), con aplicaciones adecuadas y oportunas de productos fitosanitarios, la




obtencion del sello de simbolo de pequefios productores SPP para las Asociaciones de
Productores Agropecuarios de Acostambo y Sefior de los Milagros de Quintaojo,
otorgada por Biolatina, repercuten en la mejora del cultivo por lo que se considera que
todas estas practicas continuaran aplicandose cada vez que se implementen areas de
siembra.

En el aspecto econdmico hay dos factores que favorecen la continuidad de la propuesta.
En primer lugar la existencia de mercados que requieren los productos de los
beneficiarios y como segundo factor los precios obtenidos por la papa fueron los ideales.

La produccion de papas nativas producido en las 12 comunidades asistidas (Acostambo
y Huaribamba) es destinado a la comercializacién por las empresas compradoras como
la cadena de supermercados de PLAZA VEA, Empresa ADERSCORP, Hipermercados
TOTTUS y cuentan con un mercado logrado y en expansién significando condiciones
importantes para la continuidad y sostenibilidad de la producciéon de acuerdo a las
practicas establecidas con el proyecto.

La zona de intervencién es reconocida como productora de papas nativas por su calidad
y pigmentacion y no pigmentacion, siendo reconocida por los compradores habituales
incrementando su demanda hacia mercados mayoristas, regionales, distritales, ferias,
entre otros, en donde los productores/as comercializaron su produccion de manera
asociada, reduciendo sus costos de fletes de transporte resultado que incidio
favorablemente en sus costos de transaccion.

Ha quedado como un resultado pendiente del proyecto un contrato de compra venta de
papas nativas con la Empresa Corporacion ADERS S.R.L por la venta de 820 TM de
volumen producido en las Comunidades de Huaribamba, las que se iniciaran en los
meses de octubre y diciembre del presente afio.

En el aspecto social; los factores los factores que favorecen la continuidad de la
propuesta son: Las partidas registrales de las 7asociaciones como resultado de haber
organizado a los productores de las comunidades, actualizando a la Junta Directiva y
elevandose los documentos legalizados ante un notario a Registros Publicos para la
obtencion de las partidas registrales. Asi mismo, se ha asistido para la conformacion de
2 Asociaciones de productores en las Comunidades de Colpa y Puytoc en el Distrito de
Huaribamba, obteniéndose sus certificados de negatividad y cuyos libros de actas han
sido legalizados en la Notaria Publica y se encuentran culminando el libro de padrén de
socios; actividad que continuara a pesar de culminar el proyecto.

Otro factor importante es sin duda la capacidad mostrada por estas organizaciones para

relacionarse con el Estado a través de municipalidades y los presupuestos

I participativos, dada las capacitaciones brindadas en temas de (i) Politicas publicas, (ii)

/ . Rol de politicas publicas en promocién del desarrollo de la cadena y (iii) Inversién

% \publlca y rol en generacion de externalidades post; los cuales ayudaron a los lideres de

'%as organizaciones a incidir en sus municipios Distritales y Gobierno Regional, resultado

'de ello se logré la aprobacion de 02 proyectos en el formato SNIP y 01 plan de negocio,

:_ " en el marco del Presupuesto Participativo del afo fiscal 2015 y del concurso publico
PROCOMPITE 2014 del Gobierno Regional de Huancavelica.

La comercializacion organizada es aun un tema por mejorar y su desarrollo se vera
influenciado por las capacidades y actitudes de los directivos e integrantes de las
asociaciones.

FOVIDA, logré firmar el Convenio con la Sociedad Peruana de Gastronomia APEGA, en
el mes de Agosto del 2014; implementandose talleres cuyo objetivo fue el de apoyar la
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participacion de los productores agrarios conjuntamente con sus organizaciones en el
comercio de sus cosechas de tal modo que mejoren su capacidad de negociacién en las
cadenas que operen y la obtencion de mayores ingresos como resultado de sus
negocios agrarios y agroindustriales.

Como recomendaciones para alcanzar la sostenibilidad, se sugieren las
siguientes:

- FOVIDA, a través de la oficina de enlace ubicada en el ambito de intervencion, debera
continuar asistiendo a los productores organizados a través de sus asociaciones y
articulando con las diferentes instituciones del estado, como Institutos Técnicos
Superiores, Gobiernos Locales, Gobierno Regional, SENASA, Programa Sierra
Exportadora y Agencia Agraria Huancavelica.

-Asimismo, afianzar algunos temas referidos al trabajo organizacional, la generacion de
confianza, mejora en la comunicacion principalmente en las coordinaciones de siembra,
cosecha y comercializaciéon de manera que las asociaciones fortalezcan su accionar en
el ambito de intervencion.

IX. TRANSFERENCIA DE BIENES (de ser el caso)
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Durante el desarrollo del proyecto se adquirieron bienes para el manejo del proyecto, a
la fecha de entrega de este informe, FOVIDA mediante la carta del 16 de octubre del
2015, informa el compromiso de seguir destinando los bienes adquiridos para los fines
‘iniciales con la poblacion objetivo y en la medida de sus posibilidades en la futura
ejecucion de otros proyectos que se desarrollen en la zona. Se adjunta Carta firmada
por Direccion Ejecutiva FOVIDA.
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