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CARTA N° 223/ GMCPP-FE-2018

Lima, 31 de julio del 2018

Sefor

YURI HIDALGO ALFARO
Presidente

IDIPS

Preserite, -

Asunto : Informe de Cierre del proyecto C-14-37
De mi mayor consideracion:

Es grato dirigirme a usted a fin de saludarle y alcanzar a su despacho el Informe
de Cierre del proyecto C-14-37 “Fortalecimiento de Capacidades en Familia
Productoras de Granadilla y Palto en el Alto Chicama-Otuzco”, ejecutado por
su institucion durante el periodo comprendido entre el 1.04.2015 al 30.03.2018.

Cabe senalar que el presente informe, se ha elaborado en base a la informacion
técnica y presupuestal contenida en el Informe Final del Proyecto, asi como el
informe de supervision del 62 Entregable elaborado por el Ing. Luis Ravello

Gutierrez, Supervisor Externo del Proyecto para su conocimiento y fines
pertinentes.

IDIPS debera realizar la devolucién de los gastos.observados que ascienden a
S/ 12,661.80 Soles mediante el sistema de recaudacion de fondos del BBVA
Banco Continental, indicando como nombre de recaudo FONDOEMPLEO-
DEVOLUCION PROYECT o codigo de recaudo 4547, en un plazo no mayor de
tres dias calendarios, contados a partir del dia siguiente de recibida la presente,
en caso contrario FONDOEMPLEQO ejecutara la Carta Fianza de acuerdo a la
clausula décimo octava del convenio suscrito con su representada.

Sin otro particular, quedo de usted.

Atentamente,

srmennstenntlollnG L CALL.
.....

Y ilalohos
erente de Monitareo y Contro)

de Programas y Proyectos
FONDOEMPLEO

WAV/aema.







' INFORME CIERRE

~. FONDOEMPLEO

“PROYECTO:
“Fortalecimiento de Capacidades en Familia Productoras de
Granadilla y Palto en el Alto Chicama-Otuzco”
CODIGO: C-14-37

Institucion Ejecutora: IDIPS del Norte

Gestor: Aldo Martinez Alca

31 de julio del 2018




INFORMACION GENERAL

a. Datos generales

Cadigo de proyecto C-14-37
Regién del proyecto La Libertad
Provincia Otuzco
Distrito Huaranchal y Charat

Institucion ejecutora

IDIPS

Institucion asociadas

. Municipalidad distrital de Huaranchal
Municipalidad distrital de Charat

Institucion colaboradora

Propésito (objetivo central)

Fortalecer la capacidad de familias
conductoras de unidades productivas para
incrementar sus ingresos netos de manera

sostenible

Poblacion aobjetivo

400 productores

Nombre del jefe del proyecto

Juan Francisco Borja Bardales

Nombre del gestor del proyecto

Aldo Enrique Martinez Alca

Nombre del encargado de la supervision

Luis Antonio Ravello Gutiérrez

proyecto

Fecha de inicio del proyecto 01-Abr-15
Fecha de término del proyecto 31-Mar-18
Duracion del proyecto (meses) 36
Mes de ejecucion 36 mes
Numero de entregables totales del 6

Fecha de presentacion del informe final

03 de abril del 2018

b. Presupuesto del proyecto segtin convenio

Fuente de financiamiento Presupuesto Total S/.
FONDOEMPLEO 1.700,000.00
ELe)supuesto a Desembolsar (Sin LB y 1610,917.03
Institucién Ejecutora 55,580.00
Municipalidad distrital de Huaranchal 161,693.60
Municipalidad distrital de Charat 292,693.60
Beneficiarios 2,925,866.09
Presupuesto total 5,135,833.29




2. SINTESIS DE LA EJECUCION DEL PROYECTO
a. Resumen de resultados técnicos del proyecto

Categorias % de logro respecto a la
meta total del proyecto
Proposito 61%
Ejecucidn Componentes 58%
Técnicoy: Productos 93%
Actividades 94%

b. Resumen de ejecucion presupuestal del proyecto

TS % de logro respecto a la meta
‘[’a €9 total del proyecto
FONDOEMPLEOQ (Sin LB y EF) 97
Institucion Ejecutora 100
Ejecucion Municipalidad de Huaranchal 100
presupuestaria Municipalidad de Charat 100
Beneficiarios 100
TOTAL 100
c. Resultados del proyecto respecto al mandato de FONDOENPLEO
Indicador de Propésito ' Meta del proyecto Meta alcanzada % de logro
Numero de capacitados 400 370 93%
Nimero de empleos generados: 76 44 58%
Incremento de ingresos $/.5938 S/.4436 74%

3. ANALISIS DE LA EJECUCION DEL PROYECTO

a. Analisis del fin del proyecto

El FIN del proyecto es: Contribuir en la mejora de la calidad de Vida de los
pequefios productores de los distritos de Huaranchal y Charat-Otuzco

En esta intervencion del proyecto ejecutado por la Ong IDIPS, se han sentado las
bases productivas y organizacionales de los productores de granadilla y palto
beneficiarios del mismo. Estas mejoras en su competitividad, se traducira en
incrementos considerables de sus ingresos de estas familias, este factor
contribuira a seguir avanzando en la ruta de mejorar la calidad de vida de estas
familias, la cual depende de una combinacion compleja de muchas variables que
hacen el bienestar. En este sentido, el proyecto ha contribuido en la mejor
autoestima y mejor percepcion interna de cada familia beneficiaria, asi como
contribuir en la mejora de sus ingresos. Un resultado alentador logrado en los
ultimos meses que nos hace avizorar el futuro con mejor optimismo, es la
articulacién comercial de la granadilla hacia empresas exportadoras, espacios
diferenciados que valoran mejor sus productos y que les brinda un mejor precio.
Luego de pasar satisfactoriamente los examenes para residuos toxicos de su
cultivo de granadilla se le han abierto las puertas del mercado internacional.
Pensamos que este gran avance que el proyecto coadyuvo, marca un hito para
ejecutar las réplicas y futuras intervenciones. De cara al futuro, estos productores
se integraran a estos mercados a través de sus cooperativas y asi gestionar
organizadamente su gestion productiva y comercial para la exportacion a Holanda
y Francia.




b. Resultados de los indicadores de propdsito

Meta

6 Indicadores de Unidad de Meta % de y
N propoésito medida r:;c;%':‘ ejecutada | ejecucion Gomentalilo
Descripcion del proposito i
El proceso de adopcion de las
innovaciones fue positiva, los
heneficiarios conocen y aplican
sistemas tecnolégicos
adecuados de manejo del
cultivo de granadilla, también,
identifican  claramente  los
beneficios que obtendran en las
40 productores de /| cosechas (mejor calidad y sobre
granadilla antigua, con todo mayor productividad), lo
0.25 Ha, incrementa i que le permitira todo ello a un
11 sus ingresos netos de - e S0 AR mayor ingreso. Ahora, en
S/. 164500 a S/ cuanto al ingreso, estas mejoras
4.468,75. le han permitido duplicar sus
ingresos, de S/.1645 a S/. 3470;
sin llegar a la meta establecida,
esto Ultimo debido a factores
climaticos (baja temperatura)
que han retrasado la
maduracién y postergado las
cosechas hasta un trimestre
mas.
La adopcién de las técnicas
para el cultivo de granadilla
gffnadpirl?adumic:setilagg poadyuvo a incrementar los
con el proyecto |ngtris|.os. ;n un 74% (cjie IIla meta;
; o establecida; no se pudo llegar a
1.2 ic;bt:z:zn r?:t%a Lér;o ls.u? S/. 5938 4436 75 % 100%, debido a 55
5 %37 5 por ol manejo' condiciones ambientales
dé 0 2'5 Ha desfavorables  (temperaturas
' ' bajas) para la maduracion
oportuna del cultivo.
Este indicador ha sido
inalcanzado, porque en la
formulacion del proyecto se
120 productores de tomé excesivo riesgo, los
Palto con el proyecto periodos eran muy cortos para
13 obtienen cada uno un s/ 635 _ ) todas las actividades y para
" lingreso bruto de S/ ’ completar el inicio del ciclo
635.21 por el manejo productivo del mismo cultivo,
de 0.25 Ha ademas sin advertir los riesgos
”‘g climaticos, productivos y Ia
2\'} gestion operativa misma del
8§ proyecto, como la contrapartida.
Ly
‘ij TSrmanentes Ermplgos Un factor que imposibilito lograr
£ P este indicador fue el retraso de
1.4 genelrados |(32004§0 Empleos 76 44 58 % las cosechas, sobre todo del
J(;:’rna esl) s ac?ol cultivo de granadilla, el cual
i sl b tiene alto uso de mano de obra.
proyecto
400 productores del
proyecto mejoran las IDIPS reporta 370 beneficiarios
1.5 | condiciones de sus| Capacitados 400 370 93 % que mejoraron las condiciones
unidades productivas de sus unidades productivas.
en un 20%
Total 61 %




¢. Resultados de los indicadores de los componentes

Unidad.de Meta Meta % de :
N° | Indicadores de componente 3 progra | ejecut | ejecuci Comentario
medida s
mada ada on
| Componente: Competencias organizacionales de productores y productoras mejoradas para una buena Gestion
Empresarial
. Los productores organizados
160 productores organizados proguc d distinguen el modelo empresarial,
1.1 |en 04 cooperativas, al tercer g;gamza He 4 160 160 100% | cooperativa, asi como sus ventajas que
afio del proyecto. cooperativas implica implementarlas para una mejor
gestion comercial de sus frutas.
; o Se ha logrado constituir 4 cooperativas
%Zaﬁ%?ﬁéagv?jn;gasatgg;daasl (“Cielo Anding”, “Valle Andino”, “Frutas
1.2 tercer afio de ejecutado el Cooperativa 4 4 100% |y Frutas”, y"'YACHACAFLOR“), asi
proyecto como también se una central de
: cooperativa del Alto Chicama.
Il Componente: Incremento de la produccion y productividad en la UPA (cultivos de granadilla colombiana y palto
fuerte)
360 productores han instalado Al termino del proyecto fueron
90 Ha de frutales: 240 instalados 90 hectareas de granadilla y
productores instalan 0,25 Ha 30 Has de palta, que son manejadas
de granadilla colombiana cada técnicamente por los productores
2.1 |uno teniendo un total de 60 Ha 120 120 100% | quienes realizan podas de formacion,
Has vy 120 productores sanidad, utilizan un paquete de formula
instalan 0,25 Has de palto nutricional para el suelo, asi como la
teniendo un total de 30 Has, fertilizacion foliar y el manejo integrado
todos al primer afio de plagas y enfermedades.
Segin repores te IDIPS, Los
2.2 |Ia productividad de 5000 a Kg 11,000 | 7248 | egos |Productores cblienen un mwhndimisnto
11,000 kg/Ha (120%). al tercer de 7,246 kg/Ha al tercer afio de
Sy ' ejecucion del proyecto.
afio del proyecto
ligeng;ogﬁgtg:c?(jucg% i Eﬁ:tg Los productores de palta no lograron
2.3 de 45000 kilogramos al 3° Kg 45,000 - 0% cosechar durante el periodo de
soes ejecucion del proyecto.
ano del proyecto.
Ill Componente: Productores y productoras organizados mejoran sus competencias comerciales.
400 productores IDIPS reporta un avance del 88% de
ggg;:ggngoﬁezu dgrg?;n(::ﬁ?é comercializacién de granadilla. La
31 colgmbiana comlercia!iz-an 955 tn 955 838 88% ;ggligifglﬁ?;r'ﬁg 3:?328:!%%52(;2153;?('
TM; 50 TM el primer afio, 315 AGRO EXPORT SAC Afawi Sport
TM el segundo afio; 590 TM el ROtk
2 ’ SUN PRIDE E.I.LR.L Valle Natural.
tercer afio.
400 productores Las primeras cosechas de palto se
comercializan su produccion: iniciarAn recién por los factores
3.2 120 productores de Palto t 45 - - climaticos adversos, contrapartida
comercializan 45 TM el tercer oportuna y la compra con retraso de
afnio. plantones de palto.
280 productores de granadilla El proyecto ha logrado un contacto
colombiana comercializan 955 comercial con 2 empresas que luego de
TM, 80% a través de su realizar el analisis (técnicos,
3.3 | organizacion y 20% dentro de t 955 657 69% | organolépticos y toxicologicos) tienen
sus canales de previsto la compra de la granadilla a
comercializacién tradicional, través de las cooperativas Cielo Andino
al término del proyecto y Frutas y Frutas.
120 productores En ese indicador tiene un retraso por el
comercializan 45 TM Palto excesivo riesgo que tomo el proyecto
fuerte, 80% a través de su en su formulacién, al no advertir
organizacidn y 20% dentro de T 45 0 0% claramente los supuestos: factores
sus canales de climaticos adversos, contrapartida
comercializacion tradicional, oportuna y compra con retraso de
al término del proyecto. plantones de palto.
Total 58%




d. Resultados de los

indicadores de productos

Unidad Meta Meta % de
N° Indicadores de productos de progra | ejecuta |ejecuc Comentario
medida mada da i6n
I COMPONENTE 1 Competencias organizacionales de productores y productoras mejoradas para una buena
Gestion Empresarial
1.1 | PRODUCTO: Productores y productoras calificados mejoran su Cultura de Gestion Empresarial
400 productores y productoras Se pudo constatar que se ha logrado
seleccionados para formar cumplir al 100% el producto. Se ha
parte del proyecto como o, | mejorado la estrategia comunicacional
Lot beneficiario en el primer Fiouigtor 400 4001 1005 y motivacional del proyecto con los
trimestre del primer afio del actores clave del mismo, los
proyecto. “beneficiarios”.
;Sgiggc’ddid?;zs )égéggl;:tti?i;ass, La mayor parte de los produc@ores
capacitados en  Gestion puede ‘.j'.St.mgu'r conceptos del cai@ad,
11.2 empresarial. (80 en el tercer Productor 160 160 | 100% qompehhwd_ad,estrateg|a. motivacion y
trimestre y 80 en el cuarto liderazgo, sin e:'ﬂblargo, hay muy poco
trimestre del 1er afio) AvaNGd shlapdclicn;
1B libres diretivos de o Los I!'d.e:res d.e- !a coope.raﬁva conocen
cooperativas fortalecidos en lcior;;‘:rlgt?\;a\snsmnassg OE?:;\L?;’nde :gri
. o = 5 ; !
1.1.3 Zléfprgasgfigldaddeesc g’:pggtsiggg Lideres 16 18] 100% | ;o nscientes de sus deberes y derechos
i como directivos y socios de las
al segundo afio del proyecto. cooperativas.
1.2 | Productores y productoras ejercen la gestién empresarial de sus Unidades Productivas
Los socios productores de Las
04 cooperativas participando Cooperativas “Cielo Andino”, “Valle
121 |€N la Gestion de Plan de| Plande 4 4| 100% Andino”, “Frutas y Frutas", vy
=" | Negocio, al segundo afio del| negocio “YACHACAFLOR", estan
proyecto. sensibilizados y empoderados en
aplicar su plan de negocio.
400 Productores y
productoras hacen uso de
Registros de Costos de Se ha constatado que los productores
Produccién y Ventas de sus o, | tienen y hacen uso de los registros de
122 cultivos, al finalizar el proyecto Productor 400 400) a0 costos de produccién de los cultivos de
(200 productores al segundo granadilla y palto.
afio y 400 productores al
tercer ano del proyecto)
1.3 | Productores y productoras beneficiados en su Formalizacién Organizacional
;ggigirsgﬁcmdrgs yupnrod;céggllg Los prodgt:ltores distitpguen 'e[ modelo
o empresarial, cooperativa, asi como sus
1.3.1 g?fngggf;sa] :ln ;:Sungg Productor 160 160 | 100% |ventajas que implica implementarlas
semz stre del primer ar"?o del para una mejor gestion comercial de
sus frutas.
proyecto.
4 cooperativas con Personeria c ti ? r(rf‘?;?neéﬁtgas C(ii;;{ﬁ%lg;tore; esht:'E
s : ooperati (o]
1.3.2 | Juridica, al cuarto trimestre del \.?a 4 4| 100% desarrollado e implementan su plan

primer afio del proyecto.

estratégico.

COMPONENTE 2 Incremento
y palto fuerte)

de la produccién y productividad en la UPA (cultivos de granadilla colombiana

PRODUCTO: Adecuado Manejo Técnico

de Cultivos de su plan de ne

gocio o plan de mejora

Esprecialis]a en

A, Negotic

“ 1
2o

130 ha implementadas con
mejoras en el manejo del

gg:g‘;:biana de Siii gransgglaa 130 ha de granadila que son
e i g o o, | manejadas técnicamente por los
feréi'ﬁﬁggo?{ FZ':'.L'ZQC'OF.{BOIL?; ha 1@ 150|100 productores quienes realizan podas de
in ol 1o a'ﬁcf‘ 7Cl)ar::.en ol 20 formacion, sanidad y fertilizan.
afio y 130 ha al 3° afio del
proyecto).
2192 30 ha implementadas con Ha 30 30| 100% Se ha constatado la plantacion de 30

ha de palto, variedad Fuerte; siguiendo

mejoras en el manejo del




Unidad Meta Meta % de
N°® Indicadores de productos de: progra | ejecuta | ejecuc Comentario

medida mada da ién
cultivo de palto fuerte en: las especificaciones técnicas
Poda, fertilizacion, agronémicas brindadas por el equipo
Fertilizacion foliar y control técnicos del proyecto. Hubo un retraso
fitosanitario, al tercer afio del de 3 meses, debido a la demora de
proyecto. 30 en el 2do afio y contrapartida de parte de |la
30 en el 3° afio Municipalidad.

2.2 _|Incremento de Areas Instaladas
120 Ha de granadilla
colombiana instalado, con
modelo tipo parrén y sistema
g;a ;:ier;?a?rzr"?s 22?] rgbt?geng Los productores han adoptado este

or | o .

2.2 FONDOEMPLEO y 60 Has al Ha 120 120 | 100% s;st.(e;nfa ded tutcirado szgurtu las
segundo afio del proyecto con condiciones de suelos y pendiente, se.
aporte  directo de los
beneficiarios (Sin aporte de
FONDOEMPLEQ)

Una innovacién tecnoldgica brindad por
30 ha de palto fuerte instalado, el proyecto y aceptada por los
con sistema de siembra de | o, | productores es el corte de raiz a los

222 5x5 m., al primer afio de Ha 50 304 100% plantones, luego la desinfeccion con
ejecucion del proyecto. cal; esto permitira mayor eficiencia en

el desarrolio de la planta.

2..3 Acceso a Tecnologias Productivas
45 parcelas de palto de 0,25 Se esta usando manguera de 20 mm

231 Ha cada uno, implementan| Maédulos 45 45| 100% | 9ue va tendido en el surco, ya que el

s " . . 0 . . .
riego tecnificado, al segundo| de riego cultivo del palto necesita mas agua g la
afno del proyecto. granadilla.
La instalacion de modulos ha sido una
innovacion tecnolégica, que toma
150 parcelas de granadilla de mayor magnitud, si lo contextualizamos
0,25 Ha cada parcela,| Modulos o, |con el medio local donde se
282 implementan riego tecnificado, | de riego 150 150 100% desenvuelve el proyecto; es toda una
al segundo afio del proyecto. novedad que viene cautivando y
quebrantando algunos viejos
paradigmas personales y comunales.
195 productores y productoras Productores conocen el proceso de
5 Capacit‘ad'os it dIVIanng.J y P 195 195! 100% instalacion, mantenimientopy uso del
3.3 _hlflantgnlmlento 8 gy roductor ° | sistema de riego implementado por el
ecnificado, al segundo afio
proyecto.
del proyecto.
2.4 |Instalacion de modulos de riego
v ; El proyecto ha realizado la instalacion
2.4.1 | jpotalacion de Modulos de gy 195 195| 100% | de 195 modulos de riego, 45 en cultivo
9 de palto y 150 en cultivo de granadilla.
1l COMPONENTE 3 Productores y productoras organizados mejoran sus competencias comerciales.
341 Oferta Comercial Conjunta
La organizacion de la oferta productiva
280 productores de granadilla de los beneficiaros del proyecto se ha
colombiana realizan ventas iniciado con los productos de las
por un monto de parcelas ya establecidas (antiguas)
5/.1.910.000,00: S/ ’ ’ o | lograndose articular esta produccion a
100.000,00 en el primer afio, St. 910,000 | 1:203,511 63% mercados del exterior. La cooperativa
S/. 630.000,00 en el segundo Cielo Andino esta comercializando la
afio y S/ 1.180.000,00 al produccion a las empresas JSK AGRO
tercer afo. EXPORT SAC Afawi Sport, SUN
PRIDE E.LLR.L y Valle Natural.
120 productores de Palto H | b |
Fuerte realizan ventas por un i gy Un religsn e k| cosed. las
monto de S/. 81.000,00 en el Ventas 81,000.00 - 0% p[antaplgnes de . palto, lo que ha
(BIAGF ERG; imposibilitado realizar las ventas.
3.2

Adecuado Canales y Plataformas de Comercializacion




Unidad Meta Meta % de
N° Indicadores de productos de progra | ejecuta |ejecuc Comentario
medida mada da idn
02 Portafolio de Clientes con
10 compradores potenciales Las cooperativas cuentan con 2 nuevas
391 interesados en la compra de Portafolio 2 5 empresas para articular su produccion
""" |los productos promovidos, al de granadilla, AGROEXPOSURT SAC
tercer afio de ejecucion del y VALLE NATURAL SAC
proyecto.
E;rr?i?:tiggg de-0% c(:jt;operatwe;: Directivos de 04  cooperativas
participaron de la EXPOALIMENTARIA
322 EXPOALIMENTARIA Y| Directivos 8 8| 100% |2016: Maritza Rodriguez, Antero
conocen los canales de ; .
i ot Floriano, Carmen teresa Gracia Castro,
comercializacion al segundo y Tito Vidal Abanto
tercer afio del proyecto. '
04 cooperativas ofertan 100%
de su produccién de palto
fuerte y granadilla colombiana wiaassdi Se ha logrado constatar vinculos
3.2.3 |en cada participacion de la sl 4 4| 100% | formales al cierre del proyecto para la
feria. Al segundo y tercer afio venta de granadilla.
del proyecto, obteniendo 04
cartas de intencion de compra. ‘
3.3 | Adecuado Conocimiento de Estrategias de Negociacién y Comercializacion
40 directivos, 10 de cada Son 40 directivos que han sido
cooperativa, capacitados en capacitados en Estrategias de
3.3.1 | Estrategias de Negociacion y | Directivos 40 40| 100% | Negociacion y  Comercializacion
Comercializacion, al segundo permitiendo realizar negociaciones a
ano del proyecto. futuro.
Se han realizado capacitaciones sobre
Productores conocen canales canales de comercializacion de
3.3.2 | de negociacion y | Productor 400 370| 93% |empresas  exportadoras y de
comercializacion intermediarios para la venta de
granadilla y palto
Total 93%
4. ANALISIS DE LA EJECUCION PRESUPUESTAL
Presupuesto | Total segtin Presupuesto
Fuente de segun presupuesto - % de :
financiamiento convenio vigente Programado | Ejecutado | gjecucién Eameitios
sl. s/. SI. Sl.
Presupuesto a
Desembolsar (Sin LB | 1,610,917.03| 1,610,917.03| 1,601,137.27| 1,656,693.24 97%
y EF)
IDIPS 55,580.00 55,580.00 55,560.00 55,580.00 100%
Municipalidad  de| 154 593 60| 161,693.60| 161,593.60| 16169360  100%
Huaranchal
“C”}‘:;;’tpa“dad de|  29069360| 315193.60| 315193.60| 31519360  100%
Beneficiarios 2,925,866.09 | 2,991,661.67| 2,991,661.67| 3,233,661.66 100%
TOTAL 5,046,750.32 | 5,135,045.90| 5,125,266.14 | 5,322,822.10 100%
Concepto Sl.
rg' ol A. Total a transferir 1,610,917.03
LTS
e B. Desembolsos 1,610,917.03
C. Monto Ejecutado 1,569,354.95
D. Descuentos y/o Penalidades
E. Gastos Observados 12,661.80
Saldo (B-C-D-E) 54,223.88




El seis de julio del 2017, FONDOEMPLEO mediante correo observo que: “El proyecto C-14-37
esta reportando en el mes de abril de 2017 un rendimiento de combustible que oscila entre 40 y
50 km/galén, siendo el promedio de 43km/galén de combustible usado por las motos, cifra por
debajo del promedio que maneja FONDOEMPLEO (80KM/galon) por lo que deberan tomar las
medidas para el siguiente reporte, en caso contrario se desconocera el gasto”. Ademas, se
solicitd que el supervisor verifique en la siguiente visita de supervision.

En la visita de supervisién del quinto entregable realizado del 13 al 17 de setiembre, el supervisor
determind que: “En relacién al combustible, se ha podido constatar que las motocicletas
asignadas al proyecto no son eficientes, gastan un promedio de 75 Km por galdn. Teniendo en
consideracion el modelo de motocicletas, Yamaha 200 de 2 afios y medio de uso con uso de
26000 km de recorrido, segun lo visualizado en el contometro de PLACA: 4751-4T (Arturo
Paredes Basilio). Cabe sefialar que estas son modelos que ahora ya estan fuera del mercado
por el alto consumo de combustible.

Como respuesta a las recomendaciones a la supervision realizada, |IDIPS envi¢ dos documentos:
e Carta a YAMAHA MOTOR DEL PERU donde “...solicita a su persona como
representante de Yamaha Motor del Per(i SA para que realice la prueba en motocicleta
modelo YAMAHA AG 200 F cuya cilindrada es 196cc, para determinar el kilometraje que
se obtiene utilizando un (01) galén de gasolina”.
e (Carta de YAMAHA MOTOR DEL PERU donde manifiesta que “Se realizé la prueba en
carretera determinando que el consumo de la motocicleta en mencion es de 70 km por
galén con gasolina de 90 octanos”.

Fundamentado en este documento desde el mes de junio y hasta diciembre, IDIPS reporto
rendimientos superiores a 70 km por cada galon de combustible, sin embargo, en el mes de
enero y febrero del 2018 dichos rendimientos estuvieron por debajo de la recomendacion de
YAMAHA MOTOR DEL PERU.

Finalmente, de acuerdo ala carta de YAMAHA MOTOR DEL PERU y luego de revisar el consumo
de combustible durante el periodo de ejecucion del proyecto, FONDOEMPLEO determina que
IDIPS debera devolver la suma de S/ 12,661.80 Soles.

T2-5040 115.00 4,449.00 38.69
T2-4680 104.58 4,037.00 38.60
T2-4454 100.82 3,989.00 39.57
T2-4451 513.33 24,383.00 47.50
4751-4T 658.40 31,494.00 47.83
4773-4T 604.00 31,837.00 52.71

MG-90635 87.00 6,195.00 71.21
4782-4T

I\

Elaborad en base al reorte

e febrero de 2018,

18,007.00




4.1 DEVOLUCION DE FONDOS Y CIERRE DE CUENTA BANCARIA DEL PROYECTO

IDIPS realizd la devolucion de S/ 41, 562.08 Soles el 20 de marzo del 2018 a la cuenta del
proyecto y posteriormente efectu6 el cierre de la cuenta el 21/03/2018. No consideraron los
gastos observados que ascienden a S/ 12661.80 Soles.

La devolucion debe efectuarse mediante el sistema de recaudacion de fondos del BBVA Banco
Continental, en Oficina, por internet o Agentes Express — BBVA, indicando como Nombre de
recaudo FONDOEMPLEO-DEVOLUCION PROYECT o Cddigo de recaudo 4547. Al momento
de realizar la operacion se solicitara la Moneda (Indicar Soles), Monto, RUC, Razo6n Social y
Cadigo de Proyecto. Finalmente, con una carta debera remitir el sustento de dicho depdsito.

5.

CONCLUSIONES Y CALIFICACION DEL PROYECTO

5.1 CALIFICACIONES DE SUPERVISIONES ANTERIORES

Nombre Del N Be
N° - Cargo Monitoreo / Periodo Calificacion
Supervisor
Entregable
1 | Luis Antonio Ravello | Supervisor ter 01.04.2015- 31.08.2015 | APROBADO
Gutiérrez Externo
o | LUz Rofonic Rawello | Supsmisor 2do 29.09.2015- 01.01.2016 | APROBADO
Gutiérrez Externo
3 | Luis Antonio Ravello | Supervisor 3er 31.01.2016- 31.07.2016 | APROBADO
Gutiérrez Externo
g |28 P Reyelo: | Stpatiaoy 4to 01.08.2016- 31.01.2017 | APROBADO
Gutiérrez Externo
g | Luis Antonio Ravello ) Supervisor 5t 01.02.2017- 31.07.2017 | APROBADO
Gutiérrez Externo
Luis Antonlo Ravelld | Superisor 6to 01.08.2017- 31.02.2018 | APROBADO
Gutiérrez Externo

La iniciativa de desarrollo rural impulsada por el proyecto logro transformaciones internas
vinculadas a las esferas productiva, organizativa y de gestién que se tradujeron en un creciente
proceso de empoderamiento y de fortalecimiento de la capacidad de los productores y también
mejoro la percepcién los demas actores de la comunidad local, distrital e incluso provincial con
el proyecto y con su produccion agricola en general.

En cuanto al PROPOSITO, gracias al proyecto las familias vienen desarrollando experiencias
en la produccion tecnificada de la granadilla y en la gestion organizada de sus ventas, espacio
hacia la consolidacién de la red de productores, a traves de las cooperativas.

En cuanto a la produccion, es donde se tiene un mayor avance; la mayor parte de los productores,
han aprendido las tecnologias adecuadas y las practican convencidos en los beneficios que les

trae.

En cuanto a la comercializacion, si separamos las acciones previas al proyecto, como las pocas
ventas a los intermediarios locales, lo experimentado a través del proyecto es sobresaliente, al
conseguir compradores para el mercado externo, que valoran la calidad y les brindan mejores

. precios, pasando de un promedio S/ 1.0 a 2.3 / cada kg de granadilla. Esto sin duda marcara un
hito sobre el desarrollo rural de los distritos de Huaranchal y Charat; asi como de tener un impacto
¢ para el desarrollo de incitativas similares en la provincia de Otuzco.

En cuanto a la pertinencia del proyecto, este consideraba se podria mejorar la competitividad
de los productores de granadilla y palto, ademas se lograria la articulacién de estos productores

con los mercados diferenciados, que valoren mas y les otorguen un mejor precio. A la fecha y
luego de evaluar el desempefio del proyecto, sus resultados y sus primeros impactos, pensamos
que el disefio sigue siendo valido, pues no solo se ha mantenido las caracteristicas iniciales del
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entorno del proyecto, sino ha mejorado y las oportunidades son mayores. Este proceso de
articulacion comercial a mercados diferenciados, empresas exportadoras, aun se encuentra en
fase incipiente, estos primeros pasos son de mucho valor para evaluar la pertinencia de la
propuesta y si esta correctamente encaminada.

El nivel de aceptacion de la poblacién sobre el proyecto ejecutado es del 100%; reconociendo
entre sus principales beneficios, el haber accedido a la capacitacion y asistencia técnica, en sus
propios terrenos, importante destacar la gran aceptacion y valoracion sobre los sistemas de riego
tecnificado que el proyecto implemento. El tener el servicio de comercializacion que les pueda
generar mejores ingresos también es un tema que los satisface y genera expectativa a futuro en
condiciones favorables para ellos, todo ello les ha permitido mejorar su produccién y en el futuro
mejorar sus ingresos.

A nivel organizacional y comercial. Aun recién iniciando con volimenes pequefios los colocados
a través de estas empresas, estd permitiendo aprendizajes en diversos rubros como son: las
coordinaciones entre productores y con las cooperativas, para ofrecer una oferta conjunta,
estimar volimenes de demanda, hacer célculos de costos, asl como aprender factores de
mercado como la estacionalidad y la intervencion de otros productores regionales lo cual es
valioso en la busqueda de consolidar el modelo planteado.

Entendiéndose como competitividad tener una situacion ventajosa ante la competencia y la
relacién con sus clientes, creemos que el proyecto ha desarrollado esta caracteristica y ha
logrado establecer vinculos comerciales con empresas exportadoras, desde luego el éxito de
esta gestion comercial es innegable y se vincula al establecimiento de una relacién comercial
sostenida, sin embargo, esta situacion es de inicio aun, ostenta aun situaciones de fragilidad que
deben ser superadas.

En sintesis, sera necesario continuar con el proceso de empoderamiento que contribuya a
expandir y consolidar este proceso de cambio en el modelo de negocios de pequefios
productores de la sierra libertefia, depende tanto del empoderamiento “hacia adentro”, sumando
unidades productivas, fortaleciendo la confianza mutua y encontrando mecanismos efectivos de
trabajo colectivo, y del empoderamiento “hacia afuera” a través de la construccion de alianzas
con los diferentes niveles del gobierno que permita reforzar las politicas de desarrollo productivo
y rural integral en estos territorios, y con el sector privado (empresas agroexportadoras) que
consoliden estas nuevas cadenas de abastecimiento y el nuevo modelo de negocios.

5.3 LECCIONES APRENDIDAS

» Estos avances y resultado del proyecto son satisfactorios, sin embargo, es prematuro para
poder afirmar incrementos considerables sostenidos en los voliumenes de ventas (88%
como se precisa en los indicadores), o en el nimero de productores articulados al sistema
comercial; por tanto, dando valor a lo avanzado con el proyecto, creemos que se debe
consolidar lo avanzado, es necesario se tenga suficiente inercia y respaldo para lograr una
continuidad en los proximos meses.

> Siempre es importante hacer un analisis detallade de los diferentes escenarios que un
proyecto puede tener a un cambio en el contexto esperado o en los supuestos
establecidos. En lo que respecta a la produccién y venta de palto, la formulacion del
proyecto tomo muchos riesgos al plantearse actividades y sobre todo resultados con
indicadores a obtener en un periodo muy limitado de ejecucion del proyecto Los tiempos
para las actividades de obtencién de plantones, organizacién social, preparacion del
terreno, plantacién, crecimiento, desarrollo y cosecha para su posterior venta fue siempre
muy ajustada. y sumado a ello, la dependencia de factores externos, no directamente
manejados por el proyecto, como los tiempos de desembolso de contrapartida de la
municipalidad (demora) y de factores externos como el clima imposibilitaron en la practica
cosechar las paltas para lograr las ventas al cierre del proyecto.

En cuanto al mercado, desde los primeros meses del proyecto se recomendd minimizar
los riesgos comerciales, como depender de un solo comprador (empresa GRAMA). Se
entendié que esta no garantizara por si sola, la compra de toda la granadilla y menos
aseguraba la sostenibilidad de compra de las futuras campafas, en ese sentido el proyecto
priorizo actividades de promocion y blUsqueda de escenarios alternos de mercado,
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logrando identificar y negociar con otras empresas la compra de granadilla, al cierre del
proyecto se tuvieron los primeros resultados tangibles de esta gestion.

» Anivel del desarrollo y fortalecimiento organizacional gque deberian seguir los productores,
se tuvieron en un momento 2 distintas alternativas distintas, el modelo organizacional
planteado por el proyecto (conformacién de 4 cooperativas), y la otra, el modelo planteado
por Socodevi (conformacién de 1 cooperativa). Luego de un trabajo de analisis,
coordinacion se determind el modelo organizacional a trabajar, que aglutine a todas las
cooperativas de la provincia, que permita una gestion organizada de la oferta de productos
al mercado. Lograndose constituir una Central de Cooperativas del Alto Chicama.

5.4 APROXIMACION HACIA LA SOSTENIBILIDAD

En lo que refiere a la sostenibilidad, quedan pendientes algunos desafios importantes que
permitan ampliar y consolidar los logros. El mercado mismo no aparece como una restriccion
importante sino mas bien la capacidad de oferta, especificamente lograr volimenes de
produccion y una estabilidad en los flujos que se garantice

De lo anterior se deriva que las unidades productivas tienen el reto de inmediato de demostrar
que son capaces de lograr la sostenibilidad financiera del nuevo esquema de produccién y
comercializacién de frutas, incrementando los volimenes de produccion y logrando mantener
el flujo en la cadena de abastecimiento y la expansion de las ventas.

La evidencia disponible sugiere que las asociaciones y las cooperativas, con el apoyo de las
instituciones locales, y de sus clientes podran lograrlo si desarrollan procesos de
fortalecimiento de lo avanzado. Por fortuna, la demanda existe y estas empresas han
mostrado interés en expandir sustancialmente las compras.

El reto de la sostenibilidad y de la construccién de entornos favorables para la expansion y
consolidacion de estos cambios son procesos largos, es critico, por lo tanto, establecer
mecanismos para una continua mejora en toda la cadena de valor para asegurar el
asesoramiento y acomparamiento, sobre todo, en sus puntos criticos que pasa por estos dos
desafios:

» Un primer trabajo a nivel organizacional de la oferta, si bien, se ha logrado avanzar en
la conformacién de un modelo organizacional que aglutine a todos los productores de
granadilla de la provincia de Otuzco y que tenga mucha mayor perspectiva de
crecimiento y consolidacién como la Central Alto Chicama; esta todavia requiere ser
fortalecida desde: (i) Ampliacién del nimero de socios (mayor produccién, mejor calidad,
diversidad de produccion, la mejora continua de calidad del producto debe ser una
constante; asi como promover el desarrollo de otros productos con similares potenciales
des productiva y de mercado. (i) identificar y lograr una visién comin de todos los
articipes de la central, involucrando cada vez mas la particion de los productores, no
2bolo en la ejecucion de las ventas, sino también en la programacion y evaluacion de la
‘tentral, tratando de comprometerlos y corresponsables de una buena ejecucion de las

preparados y puedan ser como el motor de avanzada de los demés grupos de
productores, para lo cual se debera fortalecerlos en una primera instancia a ellos.

» Una tarea importante es el desarrollo de la gestién organizada de la oferta y venta, desde
cada producto, grupo de productores, cooperativa hasta la venta a la empresa; debera
revisarse el funcionamiento de todo el sistema, definir la estrategia y la metodologia y la
manera de como se involucra la gestion de la oferta hasta del centro de acopio, la gestion
de los grupos locales desde el campo, las mejoras en las actividades de cosecha, post
cosecha, acopio, seleccion, empacado y distribucion; al ser complejo este sistema y
ampliamente participativo requiere tener una masa critica de productores capacitados
con conocimiento practico, con responsabilidades establecidas y una oferta concertada;
esto ayudara a una mayor eficiencia y eficacia del modelo.

El segundo desafio es el empoderamiento mas amplio de las organizaciones de
productores, de tal forma que les convierta en actores reconocidos e interlocutores con
el Estado, gobierno regional y local. Debe iniciarse desde la construccion de un entorno
de politicas favorables al interno de cada organizacion (reglamento interno, desarrollo de
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capacidades, planificacién , entre otros); asi como también construccion de politicas al
entorno inmediato local, distrital y provincial, esto pasa por la creacion de espacios para
la busqueda de apoyo de instituciones publicas y privadas, asi como la facilitacion de
espacios de entendimiento para las busqueda de complementariedades y sinergias con
otras organizaciones de productores y actores de la cadena: esto permitira mejorar la
capacidades de negociacién, ampliacién de la cantidad de produccion y la diversidad
de lineas de produccion, hacer economias de escala y asi mejoras en su operacion a
todo nivel.

5.5 TRANSFERENCIA DE BIENES

Durante la ejecucion del proyecto se adquirieron diversos bienes para el desarrollo de las
actividades programadas por el proyecto, IDIPS. A continuacion se detalla la lista de bienes
transferidos segln sefiala la institucion ejecutora en la carta N° 0118-18-IDIPS y mediante
las actas de entrega adjuntas.

N° Descripcién del bien Cantidad Destino

1 | Motocicleta YAMAHA AG200F, placa 4751-4T 1 Cooperativa Agraria
2 | Phmetro 1 Cielo Andino

3 | Motocicleta YAMAHA AG200F, placa 4T-4773 1 Cooperativa Agraria
4 | Computadora core [5-3.0, incluye teclado, 1 Valle Andino

mouse, monitor SAMSUNG
5 | Camara fotografica Canon 5x 610hs, memoria 1
8GB y bateria adicional

6 | Impresora Epson K 101 1 Cooperativa Agraria
7 | Laptop HP 14 — R0231a 2 Frutas y Frutas
6. LOGROS

» El proceso de adopcion de las innovaciones brindadas por el proyecto ha sido satisfactorio;
los beneficiarios han adoptado las técnicas agronémicas adecuadas para el manejo de los
cultivos de granadilla y palto; esto claramente notorio en las visitas de campo.

» La instalacién de las hectareas de palto y de granadilla bajo un sistema de produccién
tecnificada es un hito muy importante y base de la estrategia del logro del proyecto. Este
logro permitirda asegurar la produccién de calidad y en cantidades adecuadas que
posibilitaran un fuerte incremento de las ventas.

» La instalacion de los sistemas de riego en las parcelas de los beneficiarios ha tenido
resultados satisfactorios en diferentes niveles; (i) A nivel técnico, el proceso de adopcion
de esta innovacion es buena, los beneficiarios conocen los por menores del sistema de
riego, como la metodologia de instalacion, materiales usados, método de riego, entre
otros; (ii} ellos también, identifican claramente los beneficios que obtendran en las
cosechas (mejor calidad y sobre todo mayor productividad) y los beneficios econdmicos,
al pasar a un modelo mas eficiente y tecnificado y sobre todo (ii) se constatado un
impacto social favorable, hay mucha mayor pre disposicion con el proyecto, mejor
percepcion y deseos de continuar participando.

» Se ha conformado un modelo de gestion de las organizaciones que articula las 4
& Pueas, Cooperativas conformadas por el proyecto. La Central de Cooperativas Agrarias del Alto
“\Chicama LTDA CECOALT, organizacion que brindara el soporte comercial a los
° g eneficiarios del proyecto. Se esta iniciando el desarrollo e implementacion un plan de
et ® frabajo tnico para el desarrollo y fortalecimiento del modelo organizacional. La institucion

Eel

» Con la intervencion del proyecto se logrd conformar modelos de asocio formal que les
permitira vender y ser mas competitivos en el mercado a los pequefios productores y
productoras adscritos al proyecto. Mediante las cooperativas, los asociados en conjunta
relacion con los miembros del comité de comercializacion y las empresas exportadoras,
lograron articular comercialmente sus productos a los principales mercado del extranjero.
Los precios de comercializacién por las ventas fueron mejores, las empresas exportadoras
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como ANAWI SPORT , VALLE NATURAL JSK AGRO EXPORT SAC, SUN PRIDEE.L.R.L
han iniciado las primeras compras y esperan ampliarlas en los proximos meses.

7. RESULTADOS NO PREVISTOS

» Producto de entendimiento y coordinacién estrecha entre IDIPS y la Ong SOCODEVI y de
las recomendaciones brindadas al proyecto, se logré constituir un modelo empresarial que
aglutine a todos los productores de granadilla de la provincia de Otuzco Constituyéndose
la Central de las cooperativas el Alto Chicama. Lograndose tener un plan de trabajo Unico
para el desarrollo y fortalecimiento del modelo organizacional, en ese sentido se ha
constituido las 4 cooperativas programadas en el proyecto y que luego SOCODEVI
ayudara al fortalecimiento organizacional y empresarial de estas.

» En las primeras experiencias de comercializacion que se viene dando con empresas
exportadoras, se experimentd mejores precios, lo cual ha provocado una dinamica social
positiva en los entornos donde se desenvuelve el proyecto, desde la comunidad, el distrito
y también de la provincia de Otuzco, los resultados son tomado como propio y podrian de
ahi buscar futuros apoyo de cara a la consolidacion del modelo planteado.

» Elimpacto y efecto colateral de los Ultimos resultados comerciales del proyecto, provoco
una dinamica social en la cotidianidad de |a poblacién y de las autoridades fue muy positivo
bueno, la percepcion y perspectiva sobre su estrategia para el desarrollo rural y agraria,
creemos fue cambiada; dan mucho valor haber logrado que sus productos lleguen a esos
mercados internacionales. Esta dinamica puede que se generd en toda la zona debe ser
aprovechada para plantear trabajos inter institucionales de fortalecimiento de lo avanzado.
Este impacto y acogida del proyecto puede servir también como estrategia comunicacional
de empoderamiento y promocién de para otras zonas, se recomienda realizar un reportaje
que recoja este proceso desde un inicio.

FONDDEMPLEO
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Anexos
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www.idips.org.pe
RUC: 20200334524
CARTA N° 0016

Trujillo, 21 de Marzo del 2018

Sres.

BANCO SCOTIABANK

ATENCION: Sra. Erika Salvatierra

Presente.-

De mi mayor consideracion:

Es grato dirigirnos a ustedes con el propésito de saludarles y a la vez solicitarles la
Cancelacion de la Cuenta Corriente N° 000-2784459, a nombre de nuestra institucién
“Instituto de Investigacién y Promocién Social del Norte”, con RUC 20200334524 y domicilio
en Jr. Los Diamantes N° 309 Urb. Santa Inés — Trujillo.

Esperando el tramite que se le brinde a la presente, nos despedimos.

Atentamente,
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Trujillo 20 de marzo del 2018

Carta N° 0118-18-IDIPS

Sr. Jorge Villacorta Carranza

Director ejecutivo de FONDOEMPLEOQO

Asunto: Trasferencia de bienes adquiridos en el proyecto "Fortalecimiento de
Capacidades en Familias productoras de granadilla y palto en el Alto Chicama-
Otuzco” con cédigo C- 14-37 a Cooperativas del proyecto

Es grato dirigirme a usted y manifestarte lo siguiente:

En el marco del desarrollo de actividades del proyecto de la referencia, mi
representada adquiri bienes con recursos donados por FONDOEMPLEO para
uso exclusivo por los integrantes del equipo técnico del proyecto en mencién.
Estando proxima la culminacién del proyecto, se ha procedido hacer la
transferencia de bienes a favor de las Cooperativas “Cielo Andino”, “Valle
Andino” y “Frutas y Frutas” fomentadas en el proyecto, ello permitira
implementar a las cooperativas para su funcionamiento y gestion.

Los bienes adquiridos fueron los que se muestran en el cuadro adjunto
adicional a las actas de transferencia de bienes.

Atentamente

PRES) 'ENTE

Eocsy Nuri tiidalge Alfave

La Libertad: Los Diamantes N° 309 - Urbanizacion Santa Inés - Trujillo

T. 044-231112

Cajamarca : Km. 19 Caserio Mangallana - Condebamba - Cajamarca

Ancash

+ Jr. Huaraz N°* 333 - Yaulan - Casma informes@idips.org.pe
T. 043-789425 www.idips.org.pe %

Apurimac : Prolongacién Cuzco Mz. M Lote 02 - Urbanizacién Santa Martha - Abancay

T. 083-323356




Upres: Ente

Hosy Wuri Lidaige Alfers

La Libertad: Los Diamantes N° 309 - Urbanizacién Santa Inés - Trujillo
T. 044-231112
Cajamarca : Km. 19 Caserio Mangallana - Condebamba - Cajamarca

Ancash

: Jr. Huaraz N° 333 - Yautan - Casma

T. 043-789425

Apurimac : Prolongacién Cuzco Mz. M Lote 02 - Urbanizacion Santa Martha - Abancay

T. 083-323356

Fecha de Unidad Comprobante
N* De de b
adquisiidn scripcién de bienes Medida Cantidad depagd Observacién Beneficiario
Motocicleta Yamaha AG200 F Moto robada
color azul Factura: 29/04/2017 segin
1
o N° Motor: 3GX-139214 Ui 1 002-3106 consta en denuncla
N° Chasls: JYA3GX005EA139572 policial
Motocicleta Yamaha AG200 F
color azul Factura: COOPERATIVA AGRARIA
% | 2oNenms N° Motor: 3GX-140619 Wokind . 002-3107 VALLE ANDINO
N® Chasis: JYA3GXO00EA140919
Motocicleta Yamaha AG200 F
color azul Factura: COOPERATIVA AGRARIA
20
& 18/06/2015 N® Motor: 3GX-140644 Mnided 1 002-3108 CIELO ANDINO
N°® Chasis: JYASGXO0XEA140944
Factura: COOPERATIVA AGRARIA
22/0 4 I
q 2/07/2015 |* Phmetro para solucion suere | Unidad 1 003-0052 CIELO ANDINO
Computador core 15-3.0 GHZ-
Maimboard Mem Kingston 8G DD .
5 | 24/07/2015 | Seagate 1 TB-L. DVD LG-CASE ATX{ Unidad 1 :c?:t:t;:a COO:EAT‘:; :’NA gﬁg‘“m
TECL-MOU-MONIT.SAMSUNG
185E.
Laptop HP 14-R023la Factura: COOPERATIVA AGRARIA
24, 1] 2
S | RARAMEL e v lgng 001-2026 FRUTAS Y FRUTAS
Cémara fotogréfica canon SX
610HS BK Factura: COOPERATIVA AGRARIA
7 24/07/2 1
L Incluye memoria de 8GB y bateria Uniive 001-2026 VALLE ANDINO
adicional
2 Impresora Epson k 101 Factura: COOPERATIVA AGRARIA
2 5
% | B incluye 2 tintas . Unidad : 001-2026 FRUTAS Y FRUTAS
IDIPS NOR™ 3
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TRANSFERENCIA DE BIENES Y EQUIPOS DEL PROYECTO
“FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES EN FAMILIAS PRODUCTORAS
DE GRANADILLA Y PALTO EN EL ALTO CHICAMA-OTUZCO” A LA
COOPERATIVA AGRARIA FRUTAS Y FRUTAS

oficinas de del IDIPS, ubicado en Jir6n los Diamantes N° 309 Santa Inés se
reunieron el Presidente del INSTITUTO DE INVESTIGACION SOCIAL ,IDIPS,
representada por el Econ, Yuri Hidalgo Alfaro con DNI N° 32126058 y el
Gerente de la Cooperativa Agraria Frutas y Frutas, representada por el sr
Willy Pier Rivera Garcia con DNI N° 47284047 con la finalidad de hacer la
trasferencia de bienes y equipos adquiridos en el proyecto
“FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES EN FAMILIAS PRODUCTORAS
DE GRANADILLA Y PALTO EN EL ALTO CHICAMA-OTUZCO” a la
Cooperativa Agraria Frutas y Frutas, de acuerdo al Numeral Il
PROCEDIMIENTOS TECNICOS, item 3.13 TRASFERENCIA DE BIENES dela
del convenio suscrito con FONDOEMPLEO. Los bienes y equipos a transferir
son los siguientes:

1.- 01 impresora Epson k 101 , incluye 2 tintas.

2.- 02 (dos) Laptop HP 14- R023la

Siendo las.”. 2 el dia...@.. de marzo los sefiores representantes de ambas

instituciones pasan a firmar en sefial de conformidad.

IDH'% ORTRE :
P
Y pRes| JENTE JZ;’/7/

— ey uri-Hidalgodlfare
Econ, Yuri Hidalgo Alfaro Willy Pier Rivera Garcia

DNI N° 32126058 DNI N°® 47284047 -







TRANSFERENCIA DE BIENES Y EQUIPOS DEL PROYECTO
“FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES EN FAMILIAS PRODUCTORAS
DE GRANADILLAY PALTO EN EL ALTO CHICAMA-OTUZCO” A LA
COOPERATIVA AGRARIA VALLE ANDINO

oficinas de IDIPS, ubicado en Jirén los Diamantes N° 309 Santa Inés se
reunieron el Presidente del INSTITUTO DE INVESTIGACION SOCIAL ,IDIPS,
representada por el Econ, Yuri Hidalgo Alfaro con DNI N° 32126058 y la
Presidente de la Cooperativa Agraria Valle Andino, representada por el Sra
Carmen Teresa Garcia Castro con DNI N° 19040027 con la finalidad de hacer
la trasferencia de bienes y equipos adquiridos en el proyecto
“FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES EN FAMILIAS PRODUCTORAS
DE GRANADILLA Y PALTO EN EL ALTO CHICAMA-OTUZCO” a la
Cooperativa Agraria Valle Andino, de acuerdo al Numeral |l
PROCEDIMIENTOS TECNICOS, item 3.13 TRASFERENCIA DE BIENES del
convenio suscrito con FONDOEMPLEO. Los bienes y equipos a transferir son
los siguientes:

1.- 01 motocicleta lineal YAMAHA AG200F, motor: 3GX-140619, Numero de
chasis JYA3GXOOOEA140919, Color Azul, Cilindros 1, placa rodaje 4T-4773

2.- 01 computador core 15-3.0 GHZ-Maimboard Men Kisgton 8G DD Seagate 1
TB-L-DVD-LG-CASE ATX-TECL-MOU MONIT SAMSUNG 18.5 E

3.- 01 camara fotografica canon 5x 610hs bk , incluye memoria de 8 GB y
bateria adicional

Siendo las.{. 2¢ el dia..(. de marzo los sefiores representantes de ambas
instituciones pasan a firmar en sefial de conformidad.

IDIPS % N RTR
T PRESI ENTE
Eooy Wuri Hidalge Alfare

Econ, Yuri Hidalgo Alfaro Carmen Teresa Garcia Castro

DNI N° 32126058 DNI N° 19040027




TRASFERENCIA DE BIENES Y EQUIPOS DEL PROYECTO “FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES EN
FAMILIAS PRODUCTORAS DE GRANADILLA Y PALTO EN EL ALTO CHICAMA-OTUZCO” A LA
COOPERATIVA AGRARIA CIELO ANDINO

En la cludad de Trujillo a Ios.....é?. ...... dlas del mes de M‘”Q'Q del 2018 en las oficinas del IDIPS,
ubicado en Jr. Los Diamantes N°309 Santa Inés se reunleron el Presidente del INSTITUTO DE
INVESTIGACION Y PROMOCION SOCIAL-IDIPS, representada por el Econ. Yuri Hidalgo Alfaro con
DNI N° 32126058 y el Gerente de la Cooperativa Agraria Cielo Andino, representada por el Sr. Tito
Iti Vidal Abanto, con DNI N°42622184 con la finalidad de hacer la trasferencia de bienes y equipos
adquiridos en el proyecto “FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES EN FAMILIAS PRODUCTORAS DE
GRANADILLA Y PALTO EN EL ALTO CHICAMA-OTUZCO” a la cooperativa Agraria Cielo Andino, de
acuerdo al Numeral Hll PROCEDIMIENTOS TECNICOS, Item 3,13 TRASFERENCIA DE BIENES del
convenio suscrito con FONDOEMPLEOQ. Los bienes y equipos a trasferir son los siguientes:

1.- 01 Motocicleta lineal YAMAHA AG200F, motor 3GX-140644, numero de chasls
JYA3GXOOXEA140944, Color Azul, cilindros 1, Placa de Rodaje 4751-4T

2.- 01 Ph metro para solucidén de suelo.

SR
Siendo las wif... del dia 2.%.. de ‘A{dr; los sefiores representantes de ambas instituciones
pasan a firmar en sefial de conformidad.

IDIPS L. NORTE

PRSI ENTE \

Eco; Furi widalge Alfase N

Econ. Yuri Hidalgo Alfaro Gerénte Tito It Vidal Abanto
DNI N° 32126058 DNI N® 42622184




Trujillo 31 de julio del 2017

Sefior Luis Olano Mont.alvo

Representante de Yamaha Motor del Perd S.A.

Trujillo

Asunto: Determinacion de kilometraje utilizando un galén de gasolina

Reciba el saludo del IDIPS y del mio en particular. Por la presente el Instituto
de Investigacion y Promocion Social -IDIPS solicita a su persona como
representante de Yamaha Motor del Perti S.A. para que se realice la prueba en
la motocicleta modelo YAMAHA AG 200 F cuya cilindrada es 196 cc , para
determinar el kilometraje que se obtiene utilizando un (01) galon de gasolina.

Esperando respuesta a esta solicitud, me despido de usted.

Atentamente

IDIPw NORTE
& .

PRE= FNTR

Hony Wuri iidalge Alfare
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La Libertad: Los Diamantes N° 309 - Urbanizacién Santa Inés - Trujillo
T. 044-231112

Cajamarca : Km. 19 Caserlo Mangallana - Condebamba - Cajamarca

Ancash  : Jr. Huaraz N° 333 - Yautan - Casma informes@idips.org.pe

T. 043-789425 L
Apurimac : Prolongacién Cuzco Mz. M Lote 02 - Urbanizacién Santa Martha - Abancay www.idips.org.pe ['\\S

T. 083-323356
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Trujillo 01 de Agosto de 2017

Sefiores IDIPS DEL NORTE
Trujillo '

Asunto: Informacién solicitada

i
¢

De acuerdo a la sollicitud recil
Social-IDIPS requiriendo infor

dida del Instituto de Investigacion y Promocién

nacion sobre el rendimiento de kildmetros por
galon de la motocicleta AG20LF cuya cilindrada es 196 CC.,

| Serealiz6 la prueba en carretera determinando que el consumo de la motocicleta
| - en mencion es de 70 Km por galén con gasolina de 90 octanos

Atentamente

- TV D
ADRINISARAD
§UG, AU

Luts—Oteqio Mfitalvo

Administrador Suc. Trujillo

i

Se expide la informacién solicitada para los fines convenientes

Roberto Rémirez Villegas
Servicio Técnico

YAMAHA MOTOR DEL PERU S.A.

- GASA MATRIZ: S
Av. Reptiblica de Panam4 4344 - 4352 - Surquillo - Lima 34
Ti.: (511) 2022100 Fax: (511) 2022114
www.yamaha-motor.com.pe

SUGURSALES:

LIMA
PIURA
GHICLAYO
TARAFOTO
PUCALLPA
1QuITo8
TRWJILLD

i Av. Repdblica do Panamd 4344 - 4352 - Surqulllo - Tolf.: 202 2100 Fax: 202 2116
: A Sﬁgchaz Gerro Mz. 228 Lt. 1A - Zona Industrial Antigua - Tolt.: (73) 32-4411

: Av, Salaverry 480 Urb. Patagca - Tolefax: 22 5770

¢ Jr. Jiménez Pimantal N° 430 - Telefax: (42) 62-6566

i Av, Centenario N° 680, cd'r?olﬂ:!;:c 13(::55)(?3):;;; 47

i Jr. Prdspero N° 450-456 - .

1 Av Amgr:ca Norte N° 1030 - Urb. Loa Jardines - Telf.: (044) 38-8710







